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Alimentar a rede de contatos é 
caminho para ampliar atuação 

da empresa e prosperarO terceiro trimestre de 2018 foi marca-
do por um importante evento para 

a Economia de Comunhão no Brasil, que 
se desdobrou em três momentos, um 
deles ocorreu no Polo Spartaco.

No dia 14 de agosto, foi realizado o 
Fórum Nacional de Empreendedoris-
mo: reconstruindo a economia em rede, 
organizado pela Associação Nacional 
por uma Economia de Comunhão. O 
evento trouxe cases de sucesso apresen-
tado com dados tangíveis e intangíveis 
sobre o que é ser um agente de mudan-
ça dentro do ambiente de trabalho e, 
por meio dele, na sociedade. Alberto 
Ferrucci, presidente da Associação 
Internacional por uma Economia de 
Comunhão, encerrou o dia com uma 
análise profunda da economia mundial 
das últimas décadas.

Por sua vez, no dia 15 de agosto, 
pela manhã, a Anpecom realizou sua 
Assembleia Ordinária e Extraordiná-
ria, em que apresentou um balanço de 
sua atividade ao longo do último ano. 
No mesmo dia, no período da tarde, o 
Polo Spartaco recebeu sua 2ª Feira de 
Negócios, ocasião em que 30 empresas 
ligadas à Economia de Comunhão ou 
alinhadas com os princípios do projeto 
expuseram seus negócios para mais de 
150 visitantes que passaram pelo evento. 
Para o Polo Spartaco, o evento foi oca-
sião de abertura e de se colocar a serviço 
de empresários, no âmbito de sua mis-
são de ser um farol e um laboratório de 
uma economia baseada na partilha e na 
circulação de recursos. Realizada pelo 
segundo ano consecutivo, a feira deste 
ano teve como característica o incentivo 
à presença de empresários da região 
e contou com o apoio da Associação 
Comercial de Vargem Grande Paulista 
no trabalho de divulgação. Parte im-
portante dos expositores frequenta com 
assiduidade o Café da Manhã mensal 
que o Polo Spartaco oferece aos empre-
sários da região.
Arena Investidor

Economia de Comunhão no Brasil 
e Empreendedorismo

Em agosto, a Espri lançou também a 
Arena Investidor, que será promovida 
em parceria com a Anpecom. O evento 
irá conectar pessoas com boas ideias de 
negócio ou com empresas promissoras 
já em atividade a investidores com dis-
ponibilidade de destinar um recurso a 
partir de R$ 5 mil para um investimento 
produtivo, ou seja, para permitir o sur-
gimento e consolidação de um negócio.

Por que queremos fazer isso? Acre-
ditamos que há muitas pessoas com 
grande potencial de se desenvolver e 
melhorar a sociedade em que vive por 
meio do trabalho e do empreendedoris-
mo, mas às vezes elas precisam de um 
empurrãozinho. Esse empurrãozinho 
é a circulação de recursos financeiros e 
não financeiros. Também acreditamos 
que existem pessoas com recursos e 
que estão à espera apenas de um bom 
projeto para investir; pessoas que 
querem destinar seus investimentos 
a atividades que tragam retorno, mas 
que também deixem um legado posi-
tivo na sociedade. Todas as empresas 
que se candidatarem serão convidadas 
para um Bootcamp, em que receberão 
capacitação para escrever o plano de 
negócios da empresa e uma proposta de 
investimento. Em seguida, terão 3 meses 
para levantar as informações necessárias 
e redigir esses dois documentos. Por fim, 
uma banca especializada fará a qualifi-
cação das propostas. As que forem jul-
gadas aptas a receber investimento terão 
a oportunidade de fazer um pitch aos 
investidores no dia 23 de março. Você 
tem interesse em participar da Arena 
Investidor como empresário ou como 
investidor? Então clique aqui e saiba 
como fazer: http://www.anpecom.
com.br/primeira-arena-de-investidor-
-da-edc/

Essas foram as principais notícias 
relativas ao Polo Spartaco no trimestre 
entre julho e setembro.

Saudações
Conselho de Administração – Espri S.A.

No meio empresarial ter bons conta-
tos vale ouro. Foi o que comprovei 

no Encontro Empresarial com Jantar de 
Negócios, realizado no dia 8 de novem-
bro no restaurante Emilia. À frente da 
Essencial Contábil, sempre usei o ne-
tworking como forma de fazer negócios.

A 15 anos atrás comecei a participar de 
grupos de empresários e associações em 
Vargem Grande Paulista com o objetivo 
de ampliar os contatos, e logo percebi que 
essa aproximação sempre proporcionou 
gerar negócios, além de melhorar a visão 
sobre o próprio negócio.

É importante saber como as pessoas 
estão vendo minha empresa, isso dá uma 
ideia de como ela está no mercado.

Esse é mesmo um recurso valioso, 
especialmente para os donos de micro e 
pequenas empresas. Mas é preciso enten-
der o networking não apenas como uma 
simples troca de cartões, mas como uma 
troca intensa de informações. Para que isso 
aconteça é preciso manter a proximidade 
com pessoas bem informadas e estar dis-
posto a trocar ideias, contatos, sugestões.

Nessa rede de relações, o empreende-
dor pode descobrir a oportunidade de 
lançar no mercado um novo produto, 
nichos ainda inexplorados em que se 
pode atuar. Para quem estava parado, 
esse canal pode ser uma forma de retor-
nar ao mercado.

Oportunidades para fortalecer a rede 
de contatos, o empreendedor deve estar 
atento a eventos e reuniões da área de 
interesse. Uma opção é aproveitar as 
diversas oportunidades oferecidas pela 
ACE, como: cursos, palestras, jantares 
de negócios, etc.

Esse mês de novembro, a Ace pro-
porcionou, em parceria com entidades 
e empresários da região, alguns eventos 
que ofereceram oportunidade de apren-
dizado e geração de networking. No 
próximo dia 07/12 realizaremos o nos-
so tradicional Jantar de Premiação das 
melhores empresas do ano, no Espaço 
Josephine, outra grande oportunidade 
do empreender gerar negócios e confra-
ternizar com seus companheiros.

Nesse mês nossa querida Vargem 
Grande Paulista comemora seu 37º 
aniversário de emancipação político-
-administrativa. Estamos felizes em fazer 
parte do crescimento e desenvolvimento 
da nossa cidade, que promete grandes 
avanços nos próximos anos, principal-
mente no campo empreendedorismo.

Assim como gerar novos negócios, ou 
participar do desenvolvimento da cidade 
através de nossas empresas e negócios, 
fazer novos contatos é essencial para 
que os objetivos sejam alcançados. É 
fundamental que o empreendedor saiba 
vender seu peixe.



3espaço ACE

I Jantar de Negócios reúne 
comerciantes e empresários

A Secretaria Municipal de Indús-
tria, Comércio e Emprego em 

parceria com a Associação Comercial 
e Empresarial de Vargem Grande 
Paulista, promoveram no dia 8 de no-
vembro, a primeira edição do Jantar de 
Negócios com mais de 40 empresários 
de pequeno, médio e grande porte da 
cidade, no Restaurante Emilia. 

Com música ao vivo e um saboroso 
jantar, os participantes tiveram ainda 
a oportunidade de assistir a palestra 
“Eu S/A em tempos modernos”, 
com o facilitador Empretec, professor 
pós-graduado e sócio Maxi Gente & 
Gestão e Enove Consultores, Carlos 
Eduardo Ribeiro. 

O evento teve como objetivo princi-
pal promover maior integração entre 
os empresários e gerar negócios entre 
eles. Também prestigiaram o jantar 
o prefeito Josué Ramos, o secretário 

www.clinicaportal.com.br                                     
atendimento@clinicaportal.com.br 
11 3031.8088 /    99944.2389 

Corpo de enfermagem completo,                                     
técnicos e auxiliares, com a supervisão                                  
de enfermeiros 24 horas                                                                              
Estrutura de atendimento pós-hospitalar: 
procedimentos ambulatoriais                          
- tratamento de feridas, terapias intravenosas                          
e oxigênio terapia                                          
Estrutura completa para recuperação                                  
de acidentes vasculares.                                                                                          
Terapia ocupacional, Fisioterapia e Nutrição  

responsáveis clínicos geriatras                       
Dr. Walter Silveira Junior                      
e Dra. Cristina Claro França 

de Indústria e Comércio José Roberto 
Cruz, vereador Djalma e o presidente 
da ACE Marcos Paulo de Souza.

“Este jantar surgiu de pessoas que 
resolveram se reunir para fomentar 
os negócios que já fazem na cidade. 
Temos a ACE, a Associação dos Enge-
nheiros, a Secretaria de Indústria e Co-
mércio que já fazem um trabalho pelo 
empresário mas todos independentes. 
Então resolvemos se unir para melho-
rar este trabalho e o resultado disso foi 
este jantar com a palestra. 
Nosso objetivo é estimular 
o empresário a fazer negó-
cios através de reuniões e 
projetos como este. Este 
é o início de um trabalho, 
já temos um calendário 
de eventos que em breve 
divulgaremos”, explicou o 
presidente da ACE.
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Refeições, porções, lanches e salgados
Serviços marmitex

Bacalhoada por encomenda

espaço ACE
ACE promove palestra sobre 

e-social e o impacto nas empresas
A entrada em vigor do eSocial para 

as empresas brasileiras neste ano 
mudou bastante o relacionamento das 
pessoas jurídicas com o governo. En-
tre os principais impactos do eSocial, 
felizmente, está a promessa de maior 
agilidade nos processos.

A mudança começou no dia 1º de 
janeiro e deve se tornar mais intensa 
desde 1º de julho deste ano, quando 
teve início a segunda etapa do proces-
so, contemplando um número maior 
de empresas. Para entender um pouco 
mais sobre o eSocial e porque ele é 
uma das mudanças mais importantes 
pela qual as empresas tiveram que 
passar em 2018 e continua em 2019, a 
ACE promoveu uma palestra sobre o 
tema no dia 13 de novembro.

"No futuro será muito bom porque 
irá acabar com algumas formalidades. 
Toda mudança atrapalha um pouco, 
mas a longo prazo acredito que serão 
muito boas, vai ajudar principalmen-
te o contador que opera no dia a dia, 
dependendo a categoria,  porque às 
vezes a informação não chega da 
forma precisa e precisamos transmitir 
para o fisco, ou seja estamos inter-
mediando este processo. O e-social 
vai facilitar a nossa vida no futuro”, 
comentou Marcos.

Para falar sobre o e-social e o im-
pacto nas empresas, a ACE convidou 
a consultora especialista no tema, 
Patricia Trindade. Com 17 anos de 
experiência na correta implantação 
dos processos de segurança do tra-
balho integrados e sistematizados, 
Patricia tem 23 anos de experiência 

em consultoria sobre processos de 
negócio e gestão.

Segundo ela, as empresas precisam 
mudar de cultura para que possam 
ter aderência ao sistema do governo 
e-social. "O e-social faz parte de uma 
reformulação fiscal do Brasil e é um 
sistema que não tem volta. A partir do 
ano que vem tudo estará integrado e 
unificado, e praticamente on-line, en-
tão as empresas precisam se adequar 
e isso é urgente. Quem não tiver uma 
correta adequação não irá sobreviver 
ao que o governo brasileiro está pra-
ticando", afirmou.
Para que serve?

O eSocial veio para simplificar a 
vida dos profissionais de contabi-
lidade. Graças ao Sistema Público 
de Escrituração Digital (SPED) foi 
possível sintetizar as informações em 
um só sistema. Em outras palavras, 
o eSocial seria uma versão do SPED 
para a área trabalhista, englobando as 
informações acessórias enviadas por 
meio de declarações como CAGED, 
RAIS, GFIP e DIRF. 

“A partir de agora sistema é sis-
tema, tem data, tem validação de 
campo e é isso que vamos mostrar 
na palestra. Todas as empresas terão 
que se adequar a este novo formato 
de entrega das informações, porque o 
novo sistema é isso uma nova forma 
de entregar a informação. O e-social 
representa a unificação em todos os 
órgãos brasileiros, então não vai ter 
mais aquela disparidade, informa-
ções duplicadas. Os empregadores 
prestam as informações de forma 

unificada, simples e padro-
nizada, eliminando erros e 
reduzindo os custos opera-
cionais”, explicou Patricia.

Ela destacou em sua pa-
lestra, que ao se adequar 
ao e-social as empresas vão 
conseguir competir entre 
si e as que não se aderirem ao siste-
ma estarão fora 
do mercado. Os 
objetivos princi-
pais do eSocial 
são: eliminar a 
r e d u n d â n c i a 
nas informações 
prestadas pelas 
pessoas físicas e 
jurídicas, apri-
morar a qualida-
de das informa-
ções e aumento 
da arrecadação.

Presidente da ACE, Marcos, e a 
palestrante Patricia
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Correios apresenta 
soluções para MPE

Educação Financeira é 
tema de palestra na ACE

espaço ACE

Com o objetivo de apresentar 
soluções de Correios voltadas 

aos micros e pequenos empresários, 
a região de atendimento e vendas 
oeste dos Correios promoveu no dia 
9 de novembro, em parceria com a 
Associação Comercial e Empresarial 
(ACE) de Vargem Grande Paulista, 
um bate-papo de negócios.

Na oportunidade, os empresários 
da região puderam conhecer as solu-

ções de serviços de Correios voltadas 
para os envios de mercadorias, na-
cionais e internacionais, e divulgação 
(marketing direto).

 Os clientes interessados na contra-
tação e utilização dos serviços (Sedex, 
PAC, Mala Direta, Envios Interna-
cionais) poderão contatar a gerente 
da Agência do município, Sra Ivanil 
Galdino, através dos telefones: 11 - 
4158-3320 ou 97255-9576

Prosperidade Financeira vai muito 
além de simplesmente ter dinheiro, 

controlar gastos e investir o que sobra, 
compreende uma série de pensamentos e 
sentimentos em relação à vida como um 
todo. Para falar sobre o tema, a Associação 
Comercial e Empresarial (ACE) de Vargem 
Grande Paulista convidou o master coach 
e consultor financeiro Idenilson Vieira (Ge-
rente Geral do Banco Santander no muni-
cípio), que utilizando técnicas de Coaching, 
Inteligência Multifocal e Mindset (Modelo 
mensal, atitudes, crenças e valores) promo-

veu a palestra no dia 22 de novembro.
O consultor abordou o tema de forma 

prática, dinâmica com exemplos do co-
tidiano e apresentou passos importantes 
para esta conquista. 

Idenilson Vieira é Master coach certifica-
do pela SLAC (Sociedade Latino Americana 
de  Coaching) e membro da PCA - Pro-
fessional Coaching Alliance, nos Estados 
Unidos. Graduado em administração com 
habilitação em gestão de negócios, MBA 
em gestão empresarial, marketing e gestão 
de pessoas.
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C L A S S I F I C A D  S

Rua das Camareiras, 11 - Jd Europa - Vargem Grande Pta

4158-6604
4559-3111  
4159-1855

Av. Pres. Tancredo Neves, 680-Loja03 - Centro
Vargem Grande Paulista | 11 4616-0046

Novo conceito em vistoria veicular | (11) 4158-4056

Rua Valêncio S. Rodrigues, 188 – Loja 2 (ao Lado da Praça da Matriz)

Av. Manuelino do Prado, 175 - Vargem Grande Pta.
(próximo à Delegacia de Polícia Civil)

PRÊMIO MELHORES 
DO ANO 2018

No próximo dia 7, a Associação 
Comercial e Empresarial (ACE) 

de Vargem Grande Paulista irá premiar 
os comércios, indústrias e prestadores 
de serviços que mais se destacaram em 
2018. 

O Melhores do Ano já é um prêmio de 
história no comércio de Vargem Grande 
Paulista, está em sua 8a edição e tem 
como base a opinião pública e que conta 
com um processo rigoroso de pesquisa. 

Para isso, a ACE contratou o Instituto de 
Pesquisa Ferraz Serviços De Escritório 
e Apoio Administrativo Ltda – ME que 
entrevistou os vargem-grandenses.

Para revelar os ganhadores, a ACE 
irá promover um jantar com música ao 
vivo, no dia 7, a partir das 19 horas, no 
Espaço Josephine (Estrada de Caucaia 
do Alto). Garanta já o seu convite e ve-
nha se confraternizar conosco! 

Mais informações pelo telefone 4159-1053

ACE PROMOVERÁ

GANHADORES/2017

espaço ACE
Não tem convênio médico? 
Então seja associado ACE e 
tenha descontos especiais

CONVÊNIO MÉDICO 
UNIMED SÃO ROQUE
Na ACE o associado pode contratar o 
Plano de Saúde Empresarial da Unimed 
São Roque, que oferece planos de 
saúde 30% mais baratos. A Unimed 
São Roque dispõe de atendimento 
em Vargem Grande Paulista, São 
Roque, Ibiúna, Mairinque, Alumínio 
e Araçariguama. Além de preços mais 
acessíveis e variedade de locais para 
atendimento, a Unimed São Roque 
conta, ainda, com Hospital próprio. 

Ligue já e consulte:
11 4159-1053  | 11-96931-0182
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8 Cidade

Vargem Grande Paulista completa 
37 anos com desfile cívico militar

A cidade de Vargem Grande Pau-
lista completou no dia 27 de 

novembro, seu 37º aniversário de 
emancipação político-administrativa. 
Este ano, as comemorações ficaram 
por conta do tradicional desfile cívico 
e militar realizado de manhã, na Rua 
Serra da Mantiqueira. À noite, também 
se comemorou o dia da padroeira da 
cidade, Nossa Senhora das Graças, com 
procissão e missa na Igreja da Matriz.

Abrilhantaram o desfile os alunos 
das escolas municipais, corpo de 
bombeiro de Cotia, guarda municipal, 
guarda mirim de Santana de Parnaiba, 
Juventude Cívica de Osasco, UNI-
VESP, Melhor Idade, Secretarias Mu-
nicipais, Projetos Sociais do município, 
equipe da Espiga Dourada, grupo de 
Taiko, entre outras atrações.

Este ano não houve show em come-
moração a data. A medida, segundo 
informou o prefeito, visa cortar gastos 
para investir em obras de recapea-
mento asfáltico e tapa-buraco. Josué  
ressaltou que as finanças do município 
estão equilibradas, mas que optou em 
não promover o show de aniversário 
da cidade após queda na arrecadação. 
“Com a crise econômica tivemos uma 
arrecadação menor e com isso esta-
mos adotando algumas ações com o 
objetivo de direcionar os recursos no 
que é prioridade, como a mobilidade 
urbana. Os eventos e festividades vão 
continuar, mas gastar com show neste 
momento seria irresponsabilidade 
nossa, vamos direcionar os investi-
mento na melhoria das vias públicas”, 
afirmou Josué.

Parabéns Vargem Grande Paulista
A ACE se orgulha em fazer parte dos seus 37 anos de progresso
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A família Vieira, composta pela ma-
triarca Irene e seu marido Miguel 

Vieira mais os quatro filhos, sempre 
trabalhou com o plantio de hortaliças. 
Por anos, o sustento da família veio 
da agricultura familiar iniciada em 
Ibiúna e, posteriormente, em Vargem 
Grande Paulista quando adquiriram 
um terreno às margens da Rodovia 
Bunjiro Nakao.

Somente em Vargem Grande Pau-
lista, a família se dedicou por mais 
de 10 anos às atividades de plantio, 
cultivo e venda de hortaliças. “Com-
pramos o terreno aqui em Vargem 
Grande em 1991 e logo em seguida 
iniciamos os trabalhos vendendo 
mudas de hortaliças produzidas no 
local em estufas e vendendo substra-
to agrícola orgânico produzido em 
Ibiúna também por nós”, conta uma 
das filhas, Miréile Vieira.

Até que em 2000 a matriarca 
quis mudar de ramo e iniciou uma 
imponente construção de aproxi-
madamente 1500m2 no terreno de 
4000 m2. Ali, Irene projetava o seu 
novo empreendimento: o Império 
do Milho. “A idéia foi toda da minha 
mãe, tanto que ela tomou a frente de 
tudo, desde a construção do prédio à 
elaboração dos produtos que seriam 
oferecidos no estabelecimento”, lem-
bra Miréile.

A obra durou cerca de dois anos 
neste período Irene aproveitou para 
testar os produtos como pamonhas, 
bolos, suco de milho, sorvetes, entre 
outras guloseimas, fazer treinamen-
tos e buscar informações. Foram 
muitos erros e acertos até a conclusão 
do espaço, que foi inaugurado no dia 
14 de novembro de 2001, às vésperas 
de um feriado, ou seja com sucesso 
de público.

Segundo Miréile, todo o milho uti-
lizado é de produção própria, plan-
tado no sítio da família em Ibiúna. 
“Aos poucos fomos se adequando às 
necessidades existentes no decorrer. 
Nesses 17 anos incrementamos os 
serviços e contamos, hoje, com vá-
rias parcerias no espaço do Império 
do Milho, como a vinícola Goes, o 

Do plantio de hortaliças ao 
Império do Milho

Restaurante Caçarola Brasileira, Res-
taurante Kamikaze, Dona Mocinha, 
O&M Projetos e Construções, Ilha 
Dourada, IGUI, Imobiliária, Juarez 
& Beth Prestação de Serviços, entre 
outros”.

Assim como na agricultura, o Im-
pério do Milho também segue como 
um negócio familiar. A idealizadora 
do empreendimento Irene continua 
à frente de tudo sempre com muita 
garra e determinação. Ao lado dela 
também estão os filhos Miguel que 
ajuda na administração do Império 
do Milho e a filha Miréile responsá-
vel pelo Restaurante Caçarola Brasi-
leira. E o marido cuida da produção 

(plantio, colheita, seleção) de milho 
em Ibiúna e algumas outras respon-
sabilidades da área.

Ao longo desses anos, a 
família procurou se atuali-
zar, inovar e modernizar. 
“Os produtos continuam 
sendo preparados da mes-
ma maneira que de início, 
alguns tivemos que tirar do 
cardápio, outros acrescen-
tar, e outros se adequar ao 
gosto do cliente, no qual o 
carro chefe da casa é o de-
licioso Suco de Milho. No 
entanto, todos os demais 
produtos fazem o maior 
sucesso como: pamonha, curau, 
bolo de milho, bolo caçarola italiana, 
cuscuz, pudim de milho, sorvete de 
milho, além dos salgados 
e pastéis”, garante Miréile.

A dedicação da família 
é que garante o sucesso 
do Império do Milho, que 
nesses 17 anos não fideli-
zou apenas clientes, mas 
também conquistou gran-
des amigos, parceiros, for-
necedores e colaboradores. 
“no qual “Agradecemos de 

coração por todos que de um modo 
ou de outro fizeram parte desta con-
quista”, finalizou Miréile. 
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leiloes.com.br(51) 3535.1000 Leiloeira Oficial - JUCERGS 168/00 
Liliamar Pestana Gomes

LEILÃO - ÁREAS URBANAS
de 5.000 a 525.000m²

VARGEM GRANDE PAULISTA/SP

Área de terras localizada na Estrada da Caucaia do Alto, nº 6.200 – Km 6, com a área 

total de terreno de 525.266,90m² e área total construída estimada em 2.333,47m² 

(averbada no RI 221,56m²), composta de três áreas contíguas divididas em 

matrículas distintas: Matrícula 27.568, área de 364.629,82m² - INCRA 

638.382.100.013-9; Matrícula 20.938, área de 48.400,00m²; Matrícula 40.830, área 

estimada de 112.237,10m², todas do 1º Registro de Imóveis de Cotia/SP.

Desocupado. Visitação a combinar com a leiloeira.

Lance Inicial: R$ 27.000.000,00

RS • SC • PR • SP • MG • MT • MS • RJ • PE • BA • DF • GO • PA
+10 conjuntos comerciais - Centro de Curitiba/PR

CONDIÇÕES DE PAGAMENTO:

Local do Leilão:
Auditório

Reinaldo Pestana
Av. João Wallig, 1800

4º andar
Shopping Iguatemi

Porto Alegre/RS

10h
Presencial
e Online

07.12.18
sexta-feira

À vista c/
10%

de desconto

Sinal de 25%
e saldo em

até 12x
s/ acréscimos

Comissão
de 5%

à Leiloeira

Sinal de
20% e o
restante

financiado

Desmobilização
parcial de

ativos

Região Sul: Eldorado do Sul/RS 
Maringá/PR  Florianópolis/SC 
Cascavel/PR | Curitiba/PR
Distrito Federal: Brasília/DF

Região Sudeste: Belo Horizonte/MG 
Vargem Grande Paulista/SP 
Niterói/RJ 
Região Norte: Belém/PA

Região Centro-Oeste: Goiania/GO 
Campo Grande/MS | Cuiabá/MT
Região Nordeste: Salvador/BA 
Recife/PE

Boletos vencidos já podem ser 
pagos em qualquer banco

A partir de agora boletos vencidos 
poderão ser pagos em qualquer 

banco ou correspondente e não ape-
nas na instituição financeira em que 
foram emitidos. Isso será possível 
com a conclusão da implementação da 
Nova Plataforma de Cobrança (NPC), 
sistema desenvolvido pela Federação 
Brasileira de Bancos (Febraban) em 
parceria com os bancos. Na última fase 
do processo, passa a ser obrigatório o 
cadastramento de títulos referentes a 
faturas de cartão de crédito e doações 
no novo sistema.

Segundo a Febraban, além da pra-
ticidade, a implementação da NPC 
torna o processo de pagamento via 
boleto mais seguro, sem risco de frau-
des. Outra mudança diz respeito ao 
comprovante de pagamento, que será 

Medida inclui documentos de todos os tipos e valores
mais comple-
to, apresen-
tando todos 
os detalhes 
do  bole to , 
(juros, mul-
ta, descon-
to, etc) e as 
informações 
do benefici-
ário e paga-
dor.

O projeto da Nova Plataforma de 
Cobrança começou há quatro anos. 
Desde 2016, a medida vem incorpo-
rando à base de dados os boletos de 
pagamentos já dentro das normas 
exigidas pelo Banco Central, ou seja, 
com informações do CPF (Cadastro 
de Pessoa Física) ou CNPJ (Cadas-

tro Nacional de 
Pessoa Jurídica) 
do emissor, data 
de vencimento e 
valor, além do 
nome e número 
do CPF ou CNPJ 
do pagador.

A  F e b r a b a n 
diz que essas in-
formações  são 
importantes para 

c h e c a r  a veracidade dos 
documentos na hora do pagamento. 
Caso os dados do boleto a ser pago 
não coincidam com os registrados na 
base da nova plataforma, o documento 
é recusado, pois pode ser falso.

Com uma participação de cerca de 
40% do total de títulos emitidos no 

país, os boletos de cartões de crédito 
e doações têm uma característica em 
comum: o valor a ser pago pelo con-
sumidor pode não ser exatamente o 
que consta em cada boleto. No caso 
dos cartões, porque há opções de pa-
gamento, como valor mínimo, duas 
ou três parcelas. No caso das doações, 
o usuário também pode escolher um 
valor diferente do que está impresso 
no boleto.

Segundo a Febraban, da mesma 
forma que nas fases anteriores, se os 
boletos não estiverem cadastrados na 
base do novo sistema, os bancos irão 
recusá-los. Se isso ocorrer, o pagador 
deve procurar o beneficiário, que é o 
emissor do boleto, para quitar o débito 
ou solicitar o cadastramento do título.
(fonte: Agência Brasil)
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