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dia 01 de maio - a partir das 13h00 
entrada franca / praça de alimentação  

A custo zero para a Prefeitura!
RUA: SERRA DA MANTIQUEIRA 
(RUA DA FEIRA)

LOCAL: VARGEM GRANDE PTA 
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MãesDIA DAS

•	Concorra a super prêmios

•	Dicas para vender mais

•	Homenagem para elas
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Presidente da ACE - Marcos Paulo de Souza

Palavra do Presidente

Organizar o local de trabalho, e 
mantê-lo dessa forma, economiza 

tempo, previne imprevistos e perda de 
documentos, garante melhor imagem 
profissional, aumenta a produtividade 
e ajuda a ter foco ao realizar tarefas.

Para começar, fazer uma faxina na 
mesa do escritório é uma boa pedida. 
Nessa hora, é importante ter critério e 
não apenas manter o espaço aparente-
mente arrumado. O ideal é sistematizar 
documentos e objetos para saber exa-
tamente onde cada coisa está e como 
encontrá-las quando for necessário.

É um hábito a ser adquirido, aos 
poucos, como o de praticar exercícios 
físicos regularmente. Nesse período 
que precisamos prestar contas à Receita 
Federal (IRPF), ter os documentos or-
ganizado, agiliza e facilita o envio das 
informações.

Aumentar a produtividade e a qua-
lidade e obter eficiência são algumas 
das vantagens. Bagunça traz atrasos, 
estresse e desgaste, porque, num am-
biente desorganizado, perde-se, em 
média, 40 minutos por dia, procurando 
um documento ou um objeto. A orga-
nização do local de trabalho funciona, 
inclusive, como cartão de visita.

A mesa deve estar o mais limpa 
possível e não abarrotada de papéis, 

Organização para melhorar 
a produtividade

enfeites e fotos. Além de computador e 
telefone, deixe lá o que precisa ter sem-
pre à mão, como agenda e calendário.

Todos os papéis devem estar catego-
rizados, separados em pastas. Outros 
objetos devem ter local definido.

Organize e identifique tudo de 
forma que qualquer pessoa possa 
encontrar, caso você esteja de atestado 
médico e precise resolver uma pendên-
cia, por exemplo.

Evite a papelada. Quanto mais do-
cumentos puderem ser mantidos no 
computador e não no papel, melhor.

É só ter boa vontade. É como uma 
dieta, é difícil se acostumar, mas os 
resultados dão ânimo para continuar.

ANUNCIE NO JORNAL DA ACE
AQUI O SEU NEGÓCIO APARECE MUITO MAIS. 

Consulte nossos preços, ligue: 11 4159-1053

A lei do Cadastro Positivo, san-
cionada no dia 8 de abril pelo 

presidente Jair Bolsonaro, criou um 
novo instrumento que deve reduzir o 
custo do crédito e beneficiar milhões de 
consumidores que atualmente vivem à 
margem do sistema financeiro. O servi-
ço será prestado por empresas especia-
lizadas que avaliarão o risco de crédito 
de pessoas físicas e jurídicas, baseado 
em históricos financeiros e comerciais. 
Segundo o Ministério da Economia, as 
informações serão sintetizadas numa 
nota de crédito (escore), que será dis-
ponibilizada a bancos, financeiras e ao 
comércio.

Pelos cálculos do governo, cerca de 
130 milhões de brasileiros serão bene-
ficiados com o Cadastro Positivo, entre 
eles, 22 milhões que hoje estão fora 
do mercado de crédito, mesmo sendo 
adimplentes. Com isso, a economia do 
país terá uma injeção de mais de R$ 1 
trilhão nos próximos anos, o que deve 
gerar um incremento de 19% no Produto 
Interno Bruto (PIB). A iniciativa, confor-
me o Ministério, vai incentivar a livre 
concorrência com a entrada das finchets 
nas operações de crédito e crediários, o 
que vai contribuir para a redução do 
spread bancário.

“O Cadastro Positivo impacta dire-
tamente, não apenas na vida do dono 
de uma empresa, mas na vida do brasi-
leiro, de um modo geral. Isso porque o 
Cadastro promove a concorrência entre 
os bancos, o que por sua vez pode esti-
mular a redução das taxas de juros. No 
efeito cascata, listamos o aquecimento 
da economia, do mercado de consumo 
e o estímulo à geração de empregos 
na indústria e no comércio”, ressalta 
o presidente do Sebrae, Carlos Melles.
CADASTRO POSITIVO 
1. O que é o Cadastro Positivo? 
Cadastro positivo é o nome dado a uma 
política pública destinada à formação do 
histórico de crédito de pessoas físicas e 
jurídicas, por meio da criação de bancos 
de dados com informações relativas ao 
seu comportamento como pagador. 
Podem constar no Cadastro Positivo, 
por exemplo, informações sobre o paga-
mento de contas de água, luz, telefone, 
TV a cabo, financiamentos e crediários. 
2. Por que o cadastro positivo é benéfi-
co para a população e para empresas? 

Cadastro Positivo vai 
identificar bons pagadores e 
facilitar o acesso ao crédito

Como ele pode interferir no custo do 
crédito? 
O cadastro positivo surgiu com o 
objetivo de democratizar o acesso às 
informações sobre crédito, de modo a 
aumentar a concorrência no Sistema 
Financeiro Nacional, beneficiando os 
cidadãos e as empresas. Ele traz mais 
segurança às pessoas físicas ou jurídi-
cas que concedem créditos ou realizam 
operações comercias, a prazo ou não. Ao 
consultarem os dados do cadastrado, 
essas pessoas podem ofertar condições 
de pagamento mais vantajosas para 
aqueles que possuam melhores nota 
ou histórico de crédito, tais como juros 
menores, prazos maiores ou redução 
das garantias exigidas.
3. Quais pessoas ou instituições podem 
consultar o cadastro positivo?
Apenas podem consultar os dados de 
cadastrados as pessoas físicas ou jurí-
dicas que demonstrem aos gestores de 
bancos de dados que possuem alguma 
relação comercial com o consumidor e 
que, em virtude dessa relação, o cliente 
tenha interesse em contratar com ela 
operações de crédito; autofinancia-
mento e compra a prazo ou em outras 
transações comerciais e empresariais 
que impliquem risco financeiro.
4. O que é a nota do Cadastro Positivo? 
Como ela é calculada? Pessoa física e 
jurídica tem notas distintas? 
A nota ou pontuação do Cadastro Po-
sitivo é o valor atribuído ao cadastrado 
por cada gestor de banco de dados, a 
partir da análise das informações que 
compõem o seu histórico de crédito. 
Essa pontuação é formulada pelo ges-
tor de acordo com os dados coletados 
e analisados por ele e se referem ao 
comportamento financeiro do cidadão. 
A nota é diferente para pessoas físicas 
e jurídicas.
5. Eu posso ser prejudicado pelo Ca-
dastro Positivo?
A proposta do Cadastro Positivo é be-
neficiar aqueles que possuem um bom 
histórico de crédito de acordo com sua 
pontualidade no pagamento de contas 
(água, energia, por ex.) e uma boa pon-
tuação, de modo a facilitar a obtenção 
de empréstimos e financiamentos e a 
possibilitar a negociação de melhores 
taxas e condições de pagamento.

(continua na próxima edição)
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Av. Pres. Tancredo Neves, 282 - Vargem Grande Paulista
TEL: 4159-7785 

www.amazoniavital.com.br |       amazoniavital 

Friozinho chegando! 
Venha conhecer nossa coleção

outono/inverno
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Veja como foi a 4a RODADA NEGÓCIOS ACE

Av. Pres. Tancredo Neves, 680-Loja03 - Centro
Vargem Grande Paulista | 11 4616-0046

cestas especiais - chocolates finos
bebidas nacionais e importadas

e vários agrados para todas ocasiões

Próxima 
Rodada de 
Negócios:

14/05/19
às 7h00

A 4a Rodada de Negócios foi reali-
zada pela Associação Comercial e 

Empresarial (ACE) de Vargem Grande 
Paulista no dia 9 de abril, com a parti-
cipação de comerciantes e empresários 
do município e região. 

Nesta edição, além de divulgarem 
seus negócios e trocarem cartões, os 
participantes tiveram a oportunidade 
de conhecer um pouco mais sobre o 
curso de capacitação Empretec, que é 
oferecido pelo Sebrae. 

O Empretec é uma metodologia 
da Organização das Nações Unidas 
(ONU) que busca desenvolver carac-
terísticas de comportamento empre-
endedor e identificar novas oportu-
nidades de negócios. Atualmente, é 
promovido em cerca de 40 países.

“Realizamos mais uma Rodada com 
café da manhã colaborativo com suces-
so e oportunidades de networking”, 
comentou o presidente da ACE, Mar-
cos Paulo de Souza.
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Refeições, porções, lanches e salgados
Serviços marmitex

Bacalhoada por encomenda

A ACE está realizando mais uma 
promoção de Dia das Mães, que 

traz este ano o slogan “Minha Mãe 
é Incrível”. As urnas já estão nos 
comércios que aderiram à campanha 
que estão distribuíndo os cupons para 
quem consumir a partir de 10 reais, até 
o próximo dia 13 de maio. Os clientes 
que prestigiarem as lojas participantes 
estarão concorrendo a prêmios como: 
10 vale-compras no valor de R$300,00 
em mercadorias a escolha do contem-
plado nas lojas aderentes à campanha, 
um celular Samsung Galax J8 e uma 
Smart TV LED 42”.

O sorteio dos prêmios será dia 14 
de maio, às 18 horas, na sede da ACE 
(Rua Francisco Manoel de Oliveira No 

261 - Centro). Confira quem já aderiu 

à promoção e prestigie o comércio:
•	 ACADEMIA TAI
•	 ARTE PRATA
•	 AUTO ESCOLA CFC VALMILLE
•	 AUTO POSTO BR - CENTRO
•	 BORRACHARIA DANIEL
•	 BRILHO DA VARGEM
•	 CACAU SHOW
•	 CHARLOTTE MODA FEMININA
•	 COMOGEL MÁQ E MOTORES
•	 CONSTRUBELLA
•	 COSMÉTICA SHOP
•	 DALIS MODAS
•	 DEPÓSITO CONSTRUFORTE
•	 DIGITAL MIX
•	 DONA JÔ MÓVEIS
•	 EMPÓRIO CHOKOLATES
•	 ESCOLHIDO ALIMENTOS
•	 JULIA CABELEIREIROS

•	 K-BRUM
•	 KLA VARIEDADES
•	 KLA VARIEDADES
•	 LIPOFARMA
•	 LOJA DA PASTORA
•	 LOJA DE MALHAS COQUINHO
•	 LOJA DO MAGNO
•	 LOJAS DIANA
•	 LOREMODAS
•	 LU ELEGANCE
•	 LU ELEGANCE
•	 LUIZINHO DO ÓLEO
•	 MICROLINS
•	 O BÓTICARIO
•	 ÓTICA E RELOJOARIA RUBI
•	 ÓTICA GLASS
•	 ÓTICAS CAROL
•	 PAPELARIA ARCO ÍRIS
•	 PAPELARIA PRYMAVERA

Quer ganhar super prêmios no 
Dia das Mães? Então prestigie o 

comércio da sua cidade
•	 PARRUCCI A FÁBRICA DE ALIANÇAS
•	 PASSARINHO GÁS E ÁGUA
•	 QUINHO AUTO ELÉTRICA
•	 RESTAURANTE L’EXPRESS 43
•	 RIVAN CALÇADOS
•	 RIVANZINHA
•	 SALAZAR CENTRO ESTÉTICO
•	 SALÃO CABELEIREIRO “STUDIO R”
•	 SR FÁBRICA DE ÓCULOS
•	 SR. MARCEIRO
•	 USA BRASIL
•	 VARGRAN
•	 ZINHO SUPERMERCADO
•	 WIZARD

Ainda não solicitou suas urnas? Então 
não perca tempo, entre em contato com a 
ACE  pelo telefone 4159-1053 e aproveite 
a oportunidade de alavancar suas ven-
das, o seu cliente pode ser o ganhador.
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Segunda data comemorativa mais 
importante para o comércio, o 

Dia das Mães só perde para o Natal 
em volume de negócios. Em 2018, as 
vendas em todo o país cresceram 4%, 
em relação a 2017, segundo os dados 
da Boa Vista SCPC (Serviço Central de 
Proteção ao Crédito). Com base nesses 
resultados, a Federação do Comércio 
do Estado de São Paulo (Fecomercio-
-SP) estimou que o faturamento total 
do varejo no período que antecedeu à 
data foi, aproximadamente, R$ 2,2 bi-
lhões superior ao apurado no mesmo 
período em 2017.

Para aproveitar plenamente o 
potencial dessa data, é importante 
que os donos de pequenos negócios 
estejam atentos a todos os detalhes, 
desde a promoção de ofertas até a 
qualidade do atendimento. Além de 
impulsionar as vendas do período, 
um planejamento bem executado 
pode contribuir para a fidelização de 
novos clientes que irão voltar à loja em 
outras ocasiões. Confira algumas dicas 
preparadas pelo Sebrae para destacar 
o seu negócio diante da concorrência 
e aumentar suas vendas nas semanas 
que antecedem a comemoração.

Cinco Dicas para aumentar suas 
vendas para o Dia das Mães

1. Prepare sua equipe de vendas
Como o fluxo nas lojas costuma crescer 
nesse período do ano, é importante trei-
nar a equipe de vendas para lidar com 
esse aumento potencial de clientes. Uma 
boa opção é capacitar os colaboradores 
para que eles utilizem uma abordagem 
que auxilie a tomada de decisão, facili-
tando o momento de compra.

2. Crie kits promocionais
Produza kits por grupo de produtos 
ou serviços, por faixa de preço e de 

Dia das Mães 
quem comemora é o comércio

Sebrae relaciona cinco dicas para os empreendedores que querem aumentar as vendas para a segunda melhor data comercial do ano

acordo com os diferentes perfis de 
mães: conservadora, moderada, arro-
jada. Assim, você pode incrementar 
suas vendas sem aumentar os custos 
de divulgação.

3. Use vale-presente
Oferecer opções de vale-presente, 
pode facilitar o trabalho de quem 
precisa escolher um produto, mas não 
tem uma ideia precisa do que comprar. 

Muitas vezes, na pressa ou diante da 
dificuldade de fazer uma escolha, o 
vale-presente é a solução mais fácil.

4. Extensão de horários
Observe o fluxo dos clientes e, se 
necessário, estenda o horário de fun-
cionamento de sua loja. Além da nova 
clientela, você possivelmente fideliza-
rá a já existente.
5. Redes sociais e Whatsapp

Use o Facebook ou Instagram para 
convidar as pessoas a visitarem sua 
loja. Combinando um desconto, brin-
de ou promoção, você precisa lembrar 
as pessoas que seu negócio é uma 
ótima opção nessa data. E não esqueça 
do Whatsapp. De baixo custo, essa é 
uma alternativa rápida e dirigida para 
comunicar para o seu cliente uma ação 
promocional, a chegada de novos 
produtos, etc.
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O que você diria para sua mãe?

MAMÃE MIRIAN

Mãezinha, não encontro palavras para 
expressar como é grande o meu amor 
por você. Te admiro tanto pela sua 
força, coragem, determinação, amor, 
fé, dedicação à família e também sua 
dedicação em ajudar ao próximo, 
em fazer o bem sem querer nada em 
troca. Você é uma grande mulher. 
Minha vida sem você não teria graça, 
ah como é bom ter você. Te amo infi-
nitamente com toda as minhas forças. 
Te amarei de Janeiro a Janeiro. Até a 
eternidade com Cristo.
sua filha Michelle

MAMÃE CECÍLIA

Mãe, queremos te agradecer  
por tudo que fez e faz por nós!  
Temos orgulho de ter você 
como mãe, e tudo que temos, 
somos e conquistamos deve-
mos a você! Obrigada por ser 
a melhor mãe do MUNDO! Te 
amamos muito..

suas filhas Catarina, Renata e 
Mariana

MÃE ORA,

Mãe, porque nem todas as heroí-
nas usam capas, nem toda rainha 
usa coroa, e nem todos os anjos 
possuem asas!!! A nossa Mãe a 
que tem o coração maior que o 
corpo. Te amamos.

Seus filhos: Adriana, Eliana, Fernanda e 
Rogério

MAMÃE RENI,

Feliz Dia das Mães para essa 
mulher, mãe e avó tão dedicada, 
zelosa e amorosa. Nosso muito 
obrigada por sempre cuidar tão 
bem da família, por se doar por 
completo aos filhos e neto, e por 
ser essa mulher maravilhosa!
Te amamos muito!

Seus filhos: Emilia e Rafael, e neto Léo

MAMÃE CÉLIA

"Nao caberia em um pequeno 
post, uma homenagem a essa 
mãe, em resumo só posso 
dizer que te amamos"

seus filhos: Mauricio e Lidiane, netos 
Manu e Murilo

MAMÃE PENHA

Disse alguém que “o prazer da 
abelha é sugar o mel da flor, mas 
o prazer da flor é entregar o mel 
à abelha”. Sei que assim és mãe!  
Olhando para ti aprendendo a dar 
graças a Deus todos os dias. Você 
é um imenso presente de Deus 
para nós. 
Te amamos muito

seus filhos Natália e André

MAMÃE NICE
Hoje meu obrigada vai para a minha MÃE... 
Obrigada por ter me escolhido, por ter me dado 
a vida, por ter me ensinado, por cuidar ainda 
de mim, uma mulher de fibra de um grande 
exemplo. Hoje me tornei mãe e quero poder 
ensinar, passar para ela tudo que a senhora pas-
sou para mim que ela possa me olhar um dia 
e me admirar assim como admiro a Senhora, 
obrigada Mãe pelo amor, pelo cuidado que tem 
com minha pequena, te amo pra sempre meu 
exemplo, minha base!
 
Sua filha Edmara e Neta Isabel

a vocês que fazem toda 
diferença em nossas vidas

Feliz Dia das

Mães



8 Servicos

C L A S S I F I C A D  S

Rua Valêncio S. Rodrigues, 188 – Loja 2 (ao Lado da Praça da Matriz)

São Roque, 26 de Abril 2019. 

UNIMED DE SÃO ROQUE COOPERADORA DE TRABALHO MÉDICO, 
operadora de planos privados de assistência á saúde, inscrita no CNPJ sob nº 
74.521.188.0001-50, com sede á Rua Capitão José Vicente de Moraes nº 97 Centro 
São Roque, nos termos do art. 13 da Lei nº 9.656, com o entendimento disposto na 
Súmula Normativa nº 28 da Agência Nacional de Saúde Suplementar (ANS), após 
infrutíferas tentativas de localizar os beneficiários relacionados abaixo no último 
domicilio conhecido, os NOTIFICA de sua inadimplência, concedendo-lhes o prazo de 
dez dias contatos da presente publicação para regularização da situação, sob pena, 
conforme o caso, de rescisão do contrato individual/familiar, ou de sua exclusão da 
contratação coletiva, juntamente com seu grupo familiar.  

A Lei nº 9.656 autoriza a rescisão unilateral da contratação decorrente de 
inadimplência por período superior a sessenta dias, consecutivos ou não, nos últimos 
doze meses de vigência de contato. 

Para pagamento do débito, os beneficiários poderão emitir o respectivo boleto por 
meio do portal corporativo da operadora na Internet (www.unimedsaoroque.com.br) ou 
se dirigir á sede da operadora para impressão do documento com o valor atualizado.

Para quaisquer esclarecimentos adicionais, os interessados poderão contatar a 
Central de Atendimento por meio do telefone (011) 4713-5200.

BENEFICIÁRIOS INADIMPLENTES 

CÓDIGO MATR. OPERADORA CPF CIDADE
859369 02834110150000115 304.954.288-84 VARGEM GRANDE 

PAULISTA
Além da extinção do direito ao plano privado de assistência á saúde a não liquidação 

do debito no prazo acarretará a inscrição do devedor em cadastros restritivos de 
crédito, a cobrança forçada da divida, inclusive por Ação Judicial, e a exposição 
do consumidor inadimplente a novas contagens de carência e de cobertura parcial 
temporária pelas doenças e lesões preexistente.  

UNIMED DE SÃO ROQUE COOPERATIVA DE TRABALHO MÉDICO

AEEG

 

Vagas Limitadas
Faça a sua Reserva

OFICINA 
INOVE PARA GANHAR MAIS
15|05|19 - às 18h00
Local: Centro de Convivência do Idoso - CCI
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Escola Kumon completa 10 anos de 
ensino em Vargem Grande Paulista

A maior rede de franquia educacional 
do País, o Kumon, continua sendo 

um dos métodos mais eficazes de ensino. 
Neste mês de maio, a Unidade do Kumon 
de Vargem Grande Paulista completa 10 
anos com uma importante história de 
empreendedorismo na cidade.

À frente da escola está a professora 
de japonês, Andrea Tsuzukibashi, 42 
anos, natural de Mogi das Cruzes. A 
educadora mora em Vargem Grande 
Paulista há 16 anos, onde lecionou ja-
ponês em várias instituições de ensino, 
entre elas, a Associação Cultural e Es-
portiva (ACEVGP) por 7 anos e a escola 
bilingue Niko Niko Gakuen por 5 anos. 

Andrea também teve a oportunida-
de de estudar no Japão, onde fez 6 me-
ses de estágio pela JICA e 10 meses na 
Provincia de Toyama. Sua experiência 
e domínio da língua japonesa a incen-
tivaram a investir na franquia Kumon.

"Conheci o Kumon através da minha 
saudosa professora de matemática, Na-
omi Watashi, na época do Colégio. Já 
morando em Vargem Grande fui atrás 
do Kumon de Japonês para potencia-
lizar a cidade, afinal há um número 
expressivo de japoneses devido a colô-
nia e também o público jovem que des-
cobriu o 'Animê' e 'Mangá'. Passando 

pelo processo de entrevista da franquia 
Kumon, descobri a vantagem de abrir 
além da disciplina de japonês, também 
matemática e o português, e após dois 
anos o inglês", lembrou a professora.

Encantada com o método, Andrea 
estudou e participou do treinamento 
intensivo para se tornar orientadora 
do Kumon. O processo de abertura da 
franquia levou quase um ano, até ser 
inaugurada em 2009.
O método 

Segundo Andrea, o Kumon é 
um método de ensino japonês, 
criado em 1958 pelo professor 
Toru Kumon e está no Brasil  há 
40 anos oferecendo as disciplinas 
de matemática, português para 
nativos, inglês e japonês.

O ensino privilegia o desen-
volvimento da autonomia do 
aluno nos estudos, de forma que 
ele aprenda de acordo com o seu 
ritmo. Para isso, o material didático é 
autoinstrutivo e dividido em estágios, 
fazendo com que a complexidade 
aumente gradualmente e o aluno só 
avança para o próximo conteúdo quan-
do consegue assimilar o que é proposto 
independentemente da idade e série 
escolar do aluno.

Os conteúdos fornecidos abordam 
temas que vão desde a pré-escola até a 
universidade. E o principal objetivo do 
método é tornar o aluno autodidata e, 
consequentemente, fazer com que ele 
crie o hábito de estudar e adquira gosto 
pela atividade.

"O método desenvolve a habilidade 
acadêmica e outras mais como: autodi-
datismo, concentração, capacidade de 
leitura, raciocínio lógico, independên-
cia, hábito de estudo, responsabilidade 
e autoconfiança. O método serve para 
alunos com ou sem dificuldades, pois 
os alunos que apresentam bom de-
sempenho têm a oportunidade de se 
desenvolver ainda mais, avançando a 
conteúdos cada vez mais elaborados, 
desafiando-se e preparando-se para 
conquistar a aprovação nos vesti-
bulares e outros sonhos", explicou a 
orientadora.

Para que a cidade de Vargem Gran-
de tenha a possibilidade de capacitar 
e desenvolver os alunos, a Unidade 
Kumon oferece as quatros disciplinas 
citadas acima.

"Iniciamos em 2009 com 3 alunos em 
maio e ao final do ano tinhamos cerca 
de 13 alunos. Hoje, com mais de 130 
alunos matriculados, já se passaram 
mais de 1200 alunos por aqui", destaca 
Andrea.

De acordo com a orientadora, atual-

mente trabalham e auxiliam na Unida-
de as colaboradoras Cristina e Amanda 
(foto acima), que recebem treinamentos 
periódicos na matriz do Kumon ou na 
própria Unidade Kumon, capacitando-
-as para que possam atuar e atender 
melhor seus clientes.

"Acredito que o Kumon atua de for-

ma intensa para uns, pois conseguem 
atingir os objetivos e a metas pelo 
qual vieram a se matricular até 'CON-
CLUIR'. Outros de forma menos in-
tensa, mas que conseguem atingir seus 
objetivos. Também para aqueles que 
não se adaptaram, e que levaram um 
enorme aprendizado de organização e 
postura de estudo. Dentre esses alunos, 
alguns voltam para dar continuidade 
devido a experiência positiva, traçando 
novas metas e se desenvolvendo e se 
superando".

Para divulgar o negócio, ao longo 
desses 10 anos Andrea fez investimen-
tos em mídias sociais, jornais e revistas 
que circulam na região, bem como par-
cerias com escolas e comércios, como 
a Papelaria Prymavera na entrega de 
folhetos em sacolas e de porta a porta.

Além da publicidade, a Unidade 
Kumon Vargem Grande também 
desenvolve projetos sociais que têm 

contribuído para o incentivo da 
leitura de livros, em parceria com 
as Escolas Municipais da cidade. 
"Já estamos no terceiro semestre 
lendo para mais de 800 alunos da 
rede Municipal. E temos procura 
de novas escolas que se interessa-
ram no Projeto Pequenos Leitores".

Para Andrea, o método Kumon 
vai muito além do ensinar. “O mais 
importante é descobrir o potencial 
de cada indivíduo, desenvolvendo 

lhes  as capacidades ao máximo limite, 
formando pessoas mentalmente sãs e 
capazes e, assim, contribuiremos para 
a comunidade global”.
Serviço:
Kumon-VGP: Rua Valêncio Soares 
Rodrigues, 89 - Sl 4 - Centro, Vargem 
Grande Paulista

Andrea com alunos da rede municipal de ensino durante o projeto social do Kumon de incentivo à leitura

As colaboradoras do Kumon VGP:  Cristina e Amanda
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Ainda não fez o seu cadastramento biométrico? 
Então procure o Posto de Atendimento da sua cidade
Os cartórios eleitorais ou postos de 

atendimento de todo país estão 
fazendo uma força tarefa para mobi-
lizar os eleitores fazerem o cadastro 
biométrico. A ação tem o objetivo de 
incrementar o número de cidadãos 
que já coletaram os dados biométricos. 

Em todo o Estado de São Paulo, 478 
cidades integram o Ciclo 2019/2020 da 
biometria obrigatória, planejado pelo 
TRE-SP. No total, são mais de 11,7 
milhões de eleitores envolvidos, dos 
quais 4,9 milhões realizaram o cadas-
tro, o equivalente a 42,15%.

Os cidadãos residentes desses mu-
nicípios devem fazer a biometria no 
prazo definido, em datas que variam 
entre agosto e dezembro deste ano, sob 
pena de ter o título eleitoral cancelado.

Nas demais localidades, entre elas 
Vargem Grande Paulista, embora a 
biometria ainda não seja obrigatória, 
o TRE-SP recomenda que o eleitor se 

adiante e já compareça ao cartório ou 
posto de atendimento, dado que em 
um momento posterior pode haver 
filas, com o aumento da procura. O 
procedimento, envolvendo a coleta 
das impressões digitais, fotografia e 
assinatura digitalizada, dura cerca de 
15 minutos.

Os eleitores dos 478 municípios 
devem cadastrar a biometria no prazo 
definido, sob pena de ter o título can-
celado. O cadastramento biométrico 
está disponível em todos os muni-
cípios do Estado de São Paulo e em 
breve será obrigatório em todos.

A biometria é uma tecnologia que 
confere ainda mais segurança à iden-
tificação do eleitor no momento da 
votação. Acoplado à urna eletrônica, 
o leitor biométrico confirma a identi-
dade de cada pessoa por meio das im-
pressões digitais, armazenadas em um 
banco de dados da Justiça Eleitoral e 

transferidas para as urnas eletrônicas.
A meta do Tribunal Superior Elei-

toral (TSE) é concluir a operação em 
todo o país até 2022. 

Documentos necessários:
- documento origin al de identidade 
com foto;

- título eleitoral (se tiver);
- comprovante de endereço emitido 
nos últimos 3 meses.

POSTO DE ATENDIMENTO DE 
VARGEM GRANDE PAULISTA

Rua Mario Scarvance – nº142, 
Centro - Vargem Grande Pta.
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Casos de dengue no Brasil crescem 
264% em 2019
Os casos de dengue cresceram 

264% em 2019, informou o Mi-
nistério da Saúde. O balanço sobre os 
casos da doença no Brasil foi feito en-
tre dezembro de 2018 e março de 2019.

Foram registrados 229.064 casos 
nas primeiras 11 semanas de 2019 (até 
16 de março). No mesmo período de 
2018 foram registrados 62,9 mil caso 
de dengue.

O Distrito Federal e os estados do 
Acre, Tocantins, São Paulo, Minas 
Gerais, Espírito Santo, Goiás e Mato 
Grosso do Sul foram os que registra-
ram aumento do número de casos da 
doença. Todos registraram taxa de 
incidência maior que 100 casos por 
100 mil habitantes, com destaque para 
o Tocantins, com incidência de 602,9 
casos/100 mil habitantes.

Também houve um aumento de 

67% no número de mortes pela do-
ença, passando de 37 para 62 mortes 
em comparação com 2018. O estado 
de São Paulo, com 31 óbitos, é o que 
registrou o maior número de mortes 
pela doença no país.

Também houve um aumento no 
número de casos de zika registrados 
no período. Foram 2.062 casos da 
doença. Em 2018, no mesmo período, 
foram registrados 1.908 casos prová-
veis. Em 2019, não foram registradas 
mortes por zika.

Já a chikungunya registrou uma 
queda de 44% no número de casos. 
Em 2019, foram registrados 12.942 
casos no país, com uma incidência de 
6,2 casos/100 mil hab. Em 2018, foram 
23.484 casos. Também não foram re-
gistradas mortes pela doença em 2019.
(Fonte: G1 Notícias)

Em Vargem Grande Paulista, a Se-
cretaria de Saúde tem intensificado as 
ações preventivas de combate à den-
gue, zika e chikungunya . O setor de 
Zoonoses tem percorrido juntamente 
com os agentes comunitários de saúde 
os bairros fazendo varreduras a fim 
de buscar focos e larvas do mosquito.

"Hoje em dia não tem mais perí-
odo para fazer ações de dengue, as 
temperaturas estão altas, ainda não 

tem inverno, ou seja em qualquer 
momento as ações são bem vindas por 
conta das variações climáticas. A ação 
tem que ser feita frequentemente e será 
feita durante todo o ano", explicou a 
ge Ana Lucia.

Lembrando que a maioria dos focos 
de dengue estão dentro das residên-
cias, toda população tem que fazer 
a sua parte no combate ao mosquito.
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