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Quer ter estratégias para vender mais e melhor?
Faca sua inscricao, ainda da tempo!
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HORA DE POR
AS MAOS NA
MASSA

Aquela viagem dos so-
nhos, economizar uma
graninha, perder uns quilos
a mais. Agora ndo tem mais
desculpa, o ano enfim come-
¢ou. Para transformar metas
em agoes, organizar-se mental
e fisicamente é fundamental.
Estabelecer metas viaveis é o
primeiro passo.

A renovacao a cada ciclo é
necessaria. O ser humano se
move pela esperanga, pelos
projetos e para isso organizacao
e disciplina sao fundamentais.

Preocupada com essa reno-
vacao, a ACE-VGP comeca o
ano com novos projetos, entre
eles uma agenda para 2020
com varias palestras e cursos

voltados ao desenvolvimento
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Presidente da ACE - Marcos Paulo de Souza
do empreendedor.

Nosso café de negocios tem
se consolidado como uma
oportunidade do empreende-
dor melhorar seu networking
e gerar bons negocios.

Falando em planejamento,
também chegou a hora do em-
preendedor se preparar para o
imposto de renda. E importante
separar um tempo e tomar os
cuidados para nao ser surpre-
endido pelo ledo.

Empreendedor seja persis-
tente, faca um bom plano e
maos a obra. Conte com a ACE

e vamos a luta.

(@) @mpsouza5
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aos novos prazos do eSocial

Foi publicado o novo cro-
nograma eSocial 2020 e, com
iss0, os prazos para o envio de
informagoes foi atualizado para
as empresas. As alteracdes cons-
tam na portaria N° 1.419 da Se-
cretaria Especial de Previdéncia
e Trabalho, publicada no Diério
Oficial da Unido (DOU), em 24
de dezembro.

Além de alterar o cronograma
do eSocial, a portaria também
estabelece mudancas para o

grupo 3. Considerando o grande
nimero de empresas que fazem
parte dele (ME e EPP optantes
pelo Simples, MEI, emprega-
dores pessoas fisicas - exceto
domésticos, entidades sem fins
lucrativos), haverd um escalo-
namento para a obrigatoriedade
dos eventos periddicos (folha de
pagamento), que serd definido
de acordo com o dltimo digito
do CNPJ basico

|CLASSIFICADOS|

AUTO MOTO ESCOLA

FALF/IE

Dedicagao total ao aluno

. valmile@uol.com.br

Av Presidente Tancredo Neves, 2325 - Var

telefax: 4159-1722 / 4159-1801 / Cel.: 99986-3376
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AUTO ELETRICO

®© 14559-0460 ®197554-1129

Av. José Manuel de Oliveira n°186 - Bela Vista - Centro - Varuem Granile Pia. - SP

Motor de Partida — Alternadores — 12V-24V — Alarmes — Som e Acessorios

Linhas - Las - Barbantes - Agulhas
e acessorios para artesanato

@ (114158-5856

Rua Valéncio S. Rodrigues, 188 — Loja 2 (a0 Lado da Praga da Matriz)

T OTICA
e ol GLASS

Fone: (11) 4158-1110

oticaglassvgp@gmail.com |

Av. Presidente Tancredo Neves, 868 - Centro
Vargem Grande Paulista - SP - (ao lado da Passarela) |

ANUNCIE NO JORNAL DA ACE |

Ha 12 anos fazendo

historia na cidade
Ligue: 11 4159-1053

Quer ter estratégias para
vender mais e melhor?

CURSO COMPLETO
44 horas de treinamento

presencial
+ VAGAS LIMITADAS

7 horas de consultoria individual Inscricoes:
Material Didat 4159-1053
aterial Didatico 99421-7380
o2 e |
I O3

Mais uma RODADA DE NEGOCIOS realizada com sucesso e
muito networking, pela ACE em parceria com o Pélo Espartaco.
O encontro aconteceu no dia 11 de fevereiro, com a participacao
de comerciantes, empresarios e prestadores de servigos que
tiveram a oportunidade de apresentarem seus negdcios, trocar
cartoes e, ainda, fazer parcerias!

Venha participar do nosso préximo café da manha colabo-
rativo, com troca de informacdes e negociacdes com empresas
estratégicas para o seu negocio! Evento gratuito!

PROXIMA RODADA DE NEGOCIOS ACE

Q sn

ACE (Rua Francisco Manoel de
Oliveira, 26 1 - Centro)
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Entrevista Diagnostica

(consultoria individual) 02 a 06/03

09h as 18h

eyl
09 a 11/03 ® 18h as 22h

Comecar Bem - transforme
sua ideia em modelo de

negocios

gzlziraaiz Responde Rede 12/03 ‘o e 211
cstratégioa da vendas t6az003 () 1onas 220
g:i::si?:gégesquisa o 23/03 18h as 22h
grf(i:;i:;as-o?elhoria dos 24103 ® \8h e 221
Oficina - como a qualidade - 181 3s 22h

contribui para o seu
negocio

Oficina - formagao do preco (1
de venda 26/03

® 18h as 22h

Plan a r
ano de acao para 9h as 18h

redugédo dos custos
(consultoria individual)

30/03 a 03/04

Plano estratégico de vendas
e aumento do faturamento
(consultoria individual)

il
06 a 10/04 ® 18h as 22h
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OFICINAS GRATUITAS DO SEBRAE

* Formacao do Preco de Venda

Aprenda a estruturar e analisar os custos de sua empresa para
estipular o preco de venda adequado para os seus produtos ou
servicos.

DIA: 12 de marco | HORARIO: 18 H

LOCAL: Centro de Convivéncia do Idoso - Rua Panama, 115

* Promover e divulgar para vender

Se a divulgacdo é a alma do neg6cio, ndo pode ser feita sem estra-
tégia e planejamento. A oficina auxilia o empresario a estruturar
acoes de promocao e divulgacao mais coerentes com seu tipo de
negocio, cliente e recursos disponiveis. Além disso, a capacitacao
aborda como avaliar os resultados dessas acoes.

DIA: 26 de marco | HORARIO: 18 H

LOCAL: Centro de Convivéncia do Idoso - Rua Panama4, 115
Inscricoes: 4158-7696

FISK - Unidade Vargem Grande
Paulista - (11) 4158-7099

iy TRAGA SEU FILHO PARA
LIS A FISK E GANHE O MASCOTE

§
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Educacao

*Por Cesar Sena, Mestre em Educacao - PUC/SP; COACH - SLAC; MBA Gestao Empreendora - UFF; Especialista em Gestao
da Escola - USP; Pedagogo, Psicopedagogo e Neuropsicopedagogo. Professor Faculdade CENSUPEG e Diretor da EE

Valéncio Soares Rodrigues. e-mail cezar.sena@hotmail.com

A DIFICIL ARTE
DE EDUCAR

ue educar ndo é uma tare-

fa facil, todos sabem. No
entanto, cada um tem um con-
selho a oferecer de como educar
os filhos dos outros. Plagiando
um ditado popular que diz: “de
médico e louco cada um tem
um pouco”, eu diria que “de
professor e louco todos somos
um pouco”.

Talvez por isso cada um tem
uma receita infalivel de como
educar, principalmente basea-
da nas nossas experiéncias de
vida. Para um processo peda-
gogico eficiente, o educador
precisa assumir seu papel de
autoridade.

Isso ndo quer dizer que o
adulto responsavel pela edu-
cacdo deva ser uma pessoa
autoritaria, dona da verdade,
mas também nao pode ser fle-
xivel demais, “amiguinho”. As
criangas precisam de alguém
que aponte o caminho com
seguranca. Que diga NAO
quando é necessario dizer.

Apesar de haver muitas obras
publicadas de como educar as
novas geracdes, ndo ha um
consenso, um manual infalivel.
Tenho um palpite, que creio ser
uma das melhores estratégias
de como educar as novas gera-

¢Oes. Certamente nao é no grito
ou na chantagem, como alguns
saudosistas pensam. Mas sim,
pelo exemplo. Conhece aque-
le outro ditado: “as palavras
comovem, mas 0s exemplos
arrastam”?

Pois é. Somos, querendo ou
nao, espelho para o outro. Sa-
bemos que uma das primeiras
aprendizagens das criancas é
pela imitacdo. Assim, pergunto
a vocé, caro leitor: qual com-
portamento seu espelho esta
refletindo? Exemplos positivos
ou contraexemplos?

Afinal, ou somos educadores
ou deseducadores. E nao adian-
ta aquele papo de “uma coisa é
uma coisa, outra coisa é outra
coisa.” Pois é tudo a mesma
coisa! A arte de educar se torna
dificil quanto insistimos em
ensinar apenas com as palavras
e esquecemos de ser presenca
acolhedora, inspiradora das
nossas criangas. De sermos en-
fim, exemplo.

Aumente sua
lucratividade
e vendas com

marketing digital

Nos altimos anos eu tive o
privilégio de participar de
campanhas que ultrapassaram a
barreira dos 7 digitos de fatura-
mento em menos de 30 dias. Da
mesma forma subi campanha que
ndo gerou uma venda sequer.

Existem dois fatores que tor-
nam uma campanha campea em
resultados de vendas e lucros. E
nesse curto artigo eu vou com-
partilhar com vocé os dois fatores
que eu decidi chamar de Zap e
Copas. “Mas Thiago, o que é esse
tal de Zap e Copas do mundo dos
negocios? “

Vou te dizer agora e se vocé
aplicar essa semana o que eu
vou te ensinar, eu sou capaz de
apostar com vocé que na proxima
semana vocé ja tera resultados.

O Zap é a Audiéncia. Audi-
éncia é o maior ativo do mundo.
Onde estd a atencao das pessoas
estd o dinheiro. Como vocé acha
que a Rede Globo ganha dinhei-
ro?

A Rede Globo gera contetidos
(Novela, Jornal, Transmite Jogos)
tudo isso atrai a atengdo das pes-
soas. Com a sua atencao e atencao
de outras milhdes de pessoas, a
Globo oferece um espago publici-
tario para empresas e marcas que
estao buscando oferecer produtos
€ Servicos.

E como vocé pode criar a sua
propria audiéncia? Gerando
contetdo de valor para o seu

Marketing

*Por Thiago Batizeli, publicitario, estrategista digital e copywriter. E co-fundador e
socio da Cative Comunicagao - www.cativecomunicacao.com.br

N
publico-alvo.
1. Abra o seu canal no Youtube,
Instagram, Facebook;

2. Levante os 5 maiores desejos e
5 maiores dores do seu publico-
-alvo;

3. Crie contetdos de valor (ba-
seado nas dores e desejos) em
formato de video, dudio, artigo
e e-book.

4. Promova esses conteados im-
pulsionando nas redes sociais.

Fazendo isso vocé vai comecar
a criar o seu Copas do mundo
das vendas, que é o segundo e
indispensavel fator: Autoridade.
Se hoje vocé ndo é reconhecido(a)
por ser uma autoridade em seu
nicho de mercado, provavelmen-
te vender é algo dificil para voce.

O gatilho mental da autori-
dade é um dos mais poderosos.
No6s compramos servicos, livros
ou cursos de quem ¢é autorida-
de. Uma das técnicas para vocé
acionar o botdo de Autoridade
na mente do seu publico é o
contedado.

Isso fara com que vocé se po-
sicione no mercado como uma
autoridade. Seja consistente na
entrega de contetido.

Agora se vocé quiser saber um
pouco mais sobre como acionar
o botao de COMPRA na mente
do seu publico alvo. Siga-me no
Instagram, Youtube e Facebook.

IR 2020: 5.
® restituicao mais rapida

A Receita Federal anunciou no
dia 19/02, as regras e o calendario
do Imposto de renda da pessoa
fisica 2020. Houve uma anteci-
pacao em um més do comego da
restituicao. Também foi reduzido

o namero de lotes de restituicao
de sete para cinco. Isso significa que as pessoas que tém direito

vao receber o dinheiro mais depressa. Serd obrigado a decla-
rar neste ano, entre outras situagdes, quem ganhou mais de R$
28.559,70 em 2019.

O prazo de entrega da declaragdo comeca no dia
2 de marco e vai até as 23h59 do dia 30 de abril,
pelo horério de Brasilia. O programa para preen-
chimento do IR 2020 estaréd disponivel para down-
load a partir do dia 20/02. )

Uma das novidades na declaracao
do IR deste ano é que a deducao de
gastos dos patrdes com a previdén-
cia de empregados domésticos nao
serd mais permitida. O beneficio

levou a uma renuncia fiscal de cerca
de R$ 674 milhdes em 2019 e nao foi prorrogado. Com seu fim, a
estimativa do Ministério da Economia é a de elevar a arrecada-
¢do em aproximadamente R$ 700 milhoes.

Outra alteracao é que, em 2020, as restituigdes serdo pagas
em cinco lotes, e ndo mais em sete, e o primeiro lote do IR sera
liberado em maio. Os outro quatro lotes de restituicao serao
pagos em junho, julho, agosto e, o tltimo, em setembro.

Quem pode doar?

Pessoa Fisica: pode deduzir até 6% de seu Imposto de Renda devido com as
destinagoes efetuadas no ano anterior ao da entrega da declaragdo. Se contribuir no
mesmo ano, pode deduzir até 3%. O valor destinado aumentard a restituicso ou
reduzira o valor de imposto a pagar, conforme o caso.

DESTINE SEU

IMPQSTO DE RED
PARA NOVOS

Pessoa Juridica: pode destinar até 1% do Imposto de Renda devido, apurado pelas
sistematicas do Lucro Real, Presumido ou Arbitrado, a aliquota de 15%.
Consideram-se as contribuicdes feitas até o Ultimo dia do periodo de apuragao.

Direcionando o Imposto de Renda vocé contribui para a transformagao
do futuro de criangas e adolescentes da nossa cidade!

Como destinar as doagdes:

1.Deposite o valor de sua
destinagdo na conta do
Fundo Municipal de Doagoes
a Crianca @ ao
Adolescente/FUMCAD de
Vargem Grande Paulista:
CNPJ: 15.027.398/0001-27
Banco: 104
Caixa Econdmica Federal
Ageéncia: 3150

Conta Corrente: 43-8

Operagao: 006

2. Entre em contato com o
CMDCA através do e-mail:
cmdcavgpta@gmail.com
informando o projeto para
onde deve ser destinado o
recurso*.

3. Informe o valor em sua
declaracdo de Imposto de
Renda e obtenha o
beneficio da dedugéo.
Colabore!
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Vargem Grande Paulista tera

blocos carnavalescos

Criado em 2015, o
Bloco dos Ursos ja é
tradicional na cida-
de e vem ganhando

BLOCO BOCA JUNIORS

Hm

1

ESSE ANO TEM

cada vez mais folides
de todas as idades. O
bloco é organizado
pelo time de futebol
amador de Vargem
Grande Paulista, Ur-
sos Futebol Clube, que
por sua vez foi fundado pela mesma galera que criou o bloco, os jovens: Marcos,
Moisés, Maurinho, Rodrigo e Rafael.

O proposito dos amigos esportistas foi criar um evento de folia e diversdo na pro-
pria cidade, sem a necessidade de ir para cidades vizinhas. Logo na primeira saida
as ruas da cidade, o bloco ja arrastou cerca de 150 pessoas, entre amigos e f m;:lla-
res. Ja nos dois ultimos Carnavais, o bloco atraiu entre 600 e mil paﬂqﬁ!mti 7‘

NO BOCA VGP

Dia: 23/02 | Saida: 16h30 Quadra Chute Inicial Corinthians (Av. Elias Alves darge%t'a\), '
Ingresso: R$40,00 (direito a 6 fichas de agua, refrigerante ou cerveja)

BLOCO DUFF

Este sera o segun-
do ano do Bloco
Dutff, que retine em
sua maioria alunos
da Escola Estadu-
al Valéncio Soares
Rodrigues. O car-
navaléncio, como
também chamam
o evento, atraiu no
ano passado mais de 150 jovens pelas ruas centrais de
Vargem Grande Paulista.

O Bloco surgiu a partir do projeto socioeducativo de-
senvolvido pelo inspetor de alunos Henri Lucio Gui-
mardes de Melo, que no periodo de carnaval promove
apresentacdes culturais e musicais com os alunos. “O
nome surgiu pelo desenho dos Simpsons, que além de
eu ser fa a maioria dos adolescentes também assiste e
ao mesmo tempo abrange o puablico adulto por causa
do personagem Homer, e o publico infantil pelo Bart
e suas travessuras e suas irmas inclusive a que toca
sax”, explicou Henri.

Dia: 22/02 | Saida: 15h Quadra Adrena (Rua Onix, 123)
Ingresso: abadas gratis para alunos da E.E. Valéncio Soares
Rodrigues, nao alunos R$20,00

VARGEM GRANDE PAULISTA | i

Carnaval e outras datas

comemorativas sao oportunidades
para empreendedores

A festa mais popular do planeta estd chegando. O carnaval, em
2020, como em todos os anos, promete entupir as ruas das cidades
brasileiras, mexendo com o imagindrio popular e estimulando a
criatividade dos folides. Mas em meio a todo esse clima festivo, ha
quem aproveite o periodo para abrir alas a novas oportunidades
e tirar nota dez em quesitos como fidelizar clientes e aumentar
vendas.

De acordo com o Sebrae, datas comemorativas como o Car-
naval e a Pascoa - as primeiras a serem celebradas a cada ano,
sdo excelentes oportunidades para que empreendedores possam
colocar ideias em pratica e conquistar novos publicos. O Sebrae
aconselha que sempre é bom pensar em qual produto serd o
destaque e em como sera feita a divulgagao.

Uma outra ideia a ser adotada é a oferta de descontos, sempre
acompanhada de uma disposicdo inteligente dos produtos e de
um bom atendimento ao cliente. Segundo o Sebrae, é fundamental
dar atengdo a toda pessoa que entrar no estabelecimento para que
ela ndo saia sem ter falado com alguém. Tais estratégias ja sao
consagradas no mercado e se mostraram amplamente capazes

de atrair e entreter os consumidores.
(Fonte: Assessoria de Imprensa Sebrae)

Vocé sabia que o Carnaval nao é

feriado Nacional?

Apesar de essa festa popular ser comemorada em todo o Pais,
a data, que, neste ano, cai no dia 25 de fevereiro, ndo é feriado
nacional nem no Estado, nem no municipio, assim como em
muitas outras cidades brasileiras.

A Federacdao do Comércio de Bens, Servicos e Turismo do
Estado de Sao Paulo (FecomercioSP) destaca que por ser uma

festa tradicional nacional, o empregador pode adotar diferentes
alternativas:

*Exigir o trabalho normal do empregado;

*Negociar com o empregado a dispensa do trabalho mediante
acordo de compensacao, limitado a duas horas diérias ou utili-
zacao do banco de horas, se houver;

*Dispensar o empregado por mera liberalidade. Nessa hipotese,
o empregador deve ficar atento ao costume e ao direito adquirido
quando reiteradamente concede dispensa automatica.

(Fonte: Fecomercio)



A responsabilidade social pode ser
um diferencial para sua empresa

conceito de Responsabili-

dade Social nas empresas
estd relacionado com a ética e
a transparéncia na gestdo dos
negocios e deve ser refletido nas
decisdes do dia a dia que podem
causar impactos na sociedade, no
meio ambiente e no futuro do seu
proprio negocio.

As micro e pequenas empresas
podem buscar na atuagdo social-
mente responsavel um diferencial
de mercado que, entre outros
beneficios, as credencia a ser for-
necedoras de grandes empresas
que adotam essa forma de gestao
como critério de selecao.

Conheca cinco dicas que podem
te ajudar a inserir condutas e acdes
deresponsabilidade social em sua
empresa:

1 - Prefira contratar mao de obra

Y -
>
B

CRECI 15.183

local, ajuda na geragao de empre-
go erenda e é bem vista por todos.
2 - Prefira contratar fornecedores
da sua comunidade, gasta me-
nos com transporte de matérias
primas e insumos e ganha na
agilidade das entregas

3 - Cumprimento das leis traba-
lhistas, demonstra que o empre-
sario valoriza seus empregados e
colaboradores.

4 - Faca uma boa gestao de resi-
duos, minimizar os impactos ne-
gativos que sua empresa provoca
na sociedade.

5 - Divulgue suas ac¢des de res-
ponsabilidade social, dessa for-
ma é possivel atrair novas opor-
tunidade de negodcios com clientes
que compartilham dos mesmos
valores que a sua empresa.

(Fonte: Agéncia Sebrae)

Xavier Imoveis

A melhor equipe e varias oportunidades!
Visite nosso site www.xavierimoveis.com.br

Trabalhamos com venda, locacao
e administracao da locacao

Matriz: Av. Elias Alves da Costa, 1693 - Jd. Serrano
Filial: Rodovia Bunjiro Nakao, Km46.,5

11 4158-3016
@ 11 94013-4736

* Churr

wwwichamasempreforte.com.br;

Estrada da Agua Espi

Venda direta ao consumidor

i

4242-8494
4611-0147
3 97296-4399

Meio Ambiente

*Por Blanche Sousa Levenhagen, bidloga - blanche@ecobioconsultoria.com.br

AREA DE
PRESERVACAO
PERMANENTE:
NECESSARIA E
POLEMICA

Lei Federal n®12.651 /2012

(Novo Coédigo Florestal)
define Area de Preservacdo
Permanente - APP, como éare-
aprotegida, coberta ou nao
por vegetacdo, com a funcdo
ambiental de preservar os re-
cursos hidricos, a paisagem, a
estabilidade geoldgica e a biodi-
versidade, proteger o solo e as-
segurar o bem-estar das pessoas.
Entretanto existem legislacoes
sobre APP desde de 1979. Com o
passar dos anos estas legislacoes
se tornaram mais restritivas.

A Lei 12.651 determina que
APP sdo, entre outras areas, as
faixas marginais de qualquer
curso d’adgua natural. Para os
cursos d’dgua de menos de 10m
de largura, a APP é de 30m para
cada margem. Para os cursos
d’agua que tenham de 10 a 50m
de largura, a APP é de 50m. Os
cursos d’agua com largura supe-
rior a 50m, as APP sdo superiores
a 100m.

Determina ainda “o proprieta-
rio da area, possuidor ou ocu-
pante a qualquer titulo, pessoa
fisica ou juridica, de direito pt-
blico ou privado deverd manter
a APP”. E se houve a supressao
de vegetacdo, o proprietario da
area é obrigado a promover sua
recomposicao.

A preocupagao legal com a ma-
nutencao das APP’s se baseia em
suaimportanciaambiental e sécio
ambiental na composi¢ao de uma
paisagem urbana harmonica. Isso
porque as APP’s prestam impor-
tantissimos servicos ecolégicos
como a preservagao da qualidade
da agua, a absorcao de dguas
pluviais que hoje sdo causadoras
de inundacdes cadticas, a estabi-
lidade de terrenos, o micro clima
entre outros servicos.

Apesar das legislacoes exis-
tentes desde 1979, o fato é que o
processo de urbanizacdo pouco
respeitou as APP’s, seja pela
iniciativa privada ou publica.
Assim, o legado de ter que lidar
com as problematicas legais,
ambientais e até mesmo socio
ambientais do pretérito des-
respeito a legislacdo das APP’s
ficou para os dias atuais.

Cabe ao cidadao, que usufrui
dos servicos ambientais da APP
e que também sofre com o desser-
vico das APP’s ndo preservadas,
cumprir a lei, bem como cobrar
os poderes publicos municipal,
estadual e federal quanto ao cum-
primento da Lei. Se todos fizerem
a sua parte, todos ganham.

Autoescola Valmile,
tradicao de pai para filho

om tradi¢do de pai para
filho, a Autoescola Valmile
se consolidou no mercado e con-
seguiu registrar seu nome na
mente da populacdo de Vargem
Grande Paulista. Prova disso, é
que nas ultimas pesquisas re-
alizadas pela ACE “Melhores
do Ano”, a Autoescola estd em
primeiro lugar hd varios anos.
Ha quase 25 anos atuando
na formacao de condutores, a
Valmile nasceu do sonho de
trés empreendedores: Valde-
mar, Mi e Ledncio. Os sbcios
inauguraram a autoescola em
1996, dando as iniciais de seus
nomes ao novo negocio.
Apobs o primeiro ano, Val-
demar assumiu a parte dos

AUTO ESCOLA
CENTRO DEFORMAGAO DE CONDUTORES

Av. Pres. Tancredo Meves, 2328

outros sécios que se dedi-
caram a outras atividades.
Com apenas um carro e uma
motocicleta, ele passou a ensi-
nar o desafio de dirigir. Com
experiéncia de instrutor, Val-
demar ensinou muita gente
da cidade.

O negocio prosperou e a
demanda cresceu. Estabele-
cido na Avenida Presidente
Tancredo Neves, Centro de
Vargem Grande Paulista,
ampliou o espaco e contratou
novos instrutores. Seu filho,
Marinho como é conhecido, e
a nora Maria também reforca-
ram o time.

Em 2012, com o falecimento
do idealizador da Valmile,
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A Autoescola Valmile foi
criada pelo empreendedor
Valdemar José, foto
acima, falecido em 2012.
O negécio entdo teve
continuidade com o filho,
Marinho e esposa Maria.

saudoso Valdemar, seu filho
assumiu o negodcio com a
mesma garra e vontade de em-
preender do pai. A tradicional
autoescola da cidade passou
de uma pequena sala para um
espago trés vezes maior, no
mesmo endereco.

Hoje, sdo 4 carros e 2 motos
para aulas praticas. Além de
toda infraestrutura e tecno-
logia que um centro de for-
macao de condutores requer
e com todas as exigéncias do
Detran. “O nego6cio cresceu
muito, nos fortalecemos nes-
ses anos gracas a qualidade
do atendimento, preco justo e
transparéncia que passamos a
nossos clientes. Acredito que
estamos no caminho certo,
tanto que fomos premiados
pela ACE como a melhor au-
toescola da cidade por muitos
anos”, destaca Marinho.

& ,ACE
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Acima, frota de veiculos atual sempre renovada e
com carros novos. Abaixo quando a autoescola

iniciou, tendo apenas um carro e uma moto,
numa pequena sala.

Investir em novas tecnolo-
gias também foi fundamen-
tal para o empreendimento
ganhar credibilidade. Eles
contam com frota renovada
constantemente e veiculos
novos com direcao hidrauli-
ca, horarios flexiveis, espago
proprio para treinamentos e
simulagdes no transito, além
de profissionais qualificados
e em constante reciclagem.

“Habilitamos nesses anos
muita gente, ensinamos e tam-
bém aprendemos muito com
nossos clientes, alguns mais
experientes outros com muito
medo, mas vencemos todas
as dificuldades e entregamos
com sucesso a tdo esperada
carteira de motorista como
falam. Agradeco a todos clien-
tes que confiaram em nossos
servigos e em nossa equipe”,
finalizou Marinho.
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Caso decoronavirus no PA
de Vargem Grande Paulista

Noticias falsas, as chamadas fake news, circulam constan-
: tfamente na.s redes sociais. Por Jp—

isso a importancia de sempre checar v

as informagdes com fontes oficiais. No \ F AKE
altimo dia 16, circulou a informagao de :
que uma mulher havia dado entrada no
Pronto Atendimento (PA) de Vargem
Grande Paulista, com suspeita de coro-

navirus.

Segundo a Secretaria Municipal de Satde, a paciente tinha
sintomas habituais de uma gripe comum, porém como havia
retornado de uma viagem da Italia foi adotado o protocolo reco-
mendado pelo Ministério da Satide como medida preventiva. O
exame realizado na paciente confirmou que a mesma nao tinha
o virus (coronavirus).
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Secretaria Municipal de Satide

CORONAVIRUS

sintomas e
prevencao

Em 31 de dezembro de 2019,
o escritério nacional da Or-
ganizacao Mundial de Saade
(OMS), na China, foi informado
sobre a ocorréncia de casos de
pneumonia de etiologia desco-
nhecida na cidade de Wuhan,
Provincia de Hubei. Em 09 de
janeiro, houve a divulgacao
da deteccdo de um novo coro-
navirus (2019-nCoV) em um
paciente hospitalizado com
pneumonia em Wuhan. Desde
entdo, casos da doenca tém sido
registrados em outras cidades
da China e em outros paises.

Os coronavirus sdo uma
grande familia que causam do-
encas que variam do resfriado
comum a doengas mais graves,
como pneumonia e sindrome
respiratéria aguda grave, que
podem causar a morte.

O quadro clinico da Doenca
Respiratéria Aguda pelo 2019-
nCoV nao esta descrito com-
pletamente, e ainda nao esta
bem estabelecido seu padrao de
letalidade, mortalidade, infecti-
vidade e transmissibilidade. Os
sintomas podem aparecer de
dois a 14 dias ap6s a exposigao.

Fique atento a esses sinais:
febre, tosse, falta de ar, dificul-
dades respiratoérias.

O quadro clinico inicial da
doenca é a sindrome gripal, sendo

/

recomendada a investigacdo de
histérico de viagem a China ou
contato proximo com pessoas que
tenham viajado para aquelaregido.
Como ocorre a transmissao:
espirro, tosse, catarro, goticu-
las de saliva, contato préximo
como toque ou aperto de mao,
e contato com objetos ou super-
ficies contaminadasMedidas de
No momento nao hé tratamen-
to e vacina especificos para a in-
feccdo humana pelo 2019-nCoV.
PREVENCAO
1. Higiene de maos com agua e
sabonete ou alcool;
2. Etiqueta respiratéria: quando
tossir ou espirrar cobrir nariz e
boca com lenco descartavel ou
utilizar o antebraco.
3. Nao compartilhe objetos de
uso pessoal
4. Limpe regularmente o am-
biente e o mantenha ventilado
5. Procurar servico de satde caso
apresente sintomas respiratorios.
6. A OMS ndo recomenda que
individuos assintomaticos (ou
seja, que nao tém sintomas
respiratérios) na comunidade
usem madscaras cirargicas. As
mascaras sdo recomendadas
para pessoas sintomaticas na
comunidade.

comportamentais

ACE-VGP reuniu dezenas

de empresédrios, comer-
ciantes e prestadores de servigos
para ouvir a palestra sobre: ha-
bilidades comportamentais. Para
falar sobre o tema, foi convidado
na noite do altimo dia 20, o em-
presario, mentor, instrutor, pro-
fessor e articulista Carlos Ribeiro.
Por mais de uma hora, ele falou
no auditério da ACE sobre os de-
safios da evolugdo comportamen-
tal. Carlos destacou os principais
e mais importantes pontos das
habilidades comportamentais
que refletem no sucesso das em-
presas e nas carreiras dos execu-
tivos. "Temos o mesmo tipo de
ser comandando uma empresa,

tanto como gestor como proprie-
tario, que é o ser humano. Por isso
procuro abordar a inteligéncia
emocional, o pensamento criti-
co, a lideranca, a capacidade de
aprendizagem constante. Chamo
a atengdo para esses pontos das
habilidades comportamentais e
como é que vocé pode fazer para
reforgar isso".

De forma descontraida e dina-
mica, Carlos interagiu com os
participantes e mostrou como
o comportamento, habilidade
e atitude podem efetivamente
expandir o potencial de uma
pessoa e ser um diferencial no
mercado.

O evento foi gratuito e aberto

ao publico. “Esta serd a primeira
de uma série de eventos que a
ACE vairealizar ao longo do ano.
Nosso objetivo é apoiar os empre-
endedores da cidade trazendo

palestras, cursos e workshops
para qualificar e atualizar as
equipes”, comentou o presidente
da ACE, Marcos Paulo de Souza.
Palestrante:

Carlos Ribeiro - formado em
Ciéncias Sociais e Administra-
¢do de Empresas, especializado
em Engenharia Econdmica,
Diretor de Desenvolvimento
Corporativo - Projeto Trilhas
- USP/FDTE e Diretor Supe-
rintendente da ACIRP (Asso-
ciacdo Comercial e Industrial
de Ribeirdo Preto).

Sental@ara™

Laboratorio Medico

Analises Clinicas
Teste de Paternidade (DNA)
Analise Microbiologica da Agua

Unidade Vargem Grande Paulista (11) 4158-2509 | www.santaclaralab.com.br
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wbanjor wespeito e saiide.

Carnaval com preconceito pega mal,

com desrespeito pega mal.

Ja com alegria, cuidado com a satide

e vacinas em dia pega bem,

pega muito bem! CUIDAR DE VOCE. ESSE E O PLANO.

English Class

A Wizard convida vocé para uma aula exclusiva
e gratuita: a Master Class Wizard!

As vagas sdo limitadas, garanta ja a sua
participacdo!
Unidade 1: Caucaia do Alto
Estrada das Mulatas, n® 4280 — Tijuco Preto
(11) 4148-2613 (11) 94076-0558
Unidade 2 : Vargem Grande Paulista
Avenida Embuia, n® 247 — Jardim Floresta . O assistente
(11) 4158-3009 (11) 94006-1899 pessoal da Wizard.




