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Veja quem foram os 
ganhadores da campanha 
Natal Premiado 2016

Feriados deverão fazer comércio 
perder R$ 10,5 bilhões em 2017

VEJA NESTA EDIÇÃO

Secretário de Indústria e 
Comércio fala em projetos para 

estimular a economia local

FEIRA DO EMPREENDEDOR 
Sebrae: de 18 a 21 de fevereiro, 

no Anhembi, em São Paulo

Feira livre deverá 
mudar de local
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A Associação Comercial e Empresarial de Vargem Grande Paulista sorteou no dia 12 de janeiro, os cupons da 
campanha Natal premiando 24 participantes da cidade e região. Durante a promoção, a ACE distribuiu 75 mil 
cupons para mais de 80 estabelecimentos comerciais que aderiram à promoção. Confira nas páginas 4 e 5.

O final da Campanha contou com a presença do presidente da ACE, Marcos, e de vários comerciantes que aderiram à promoção e ajudaram a sortear os cupons
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Gás e água com 
qualidade, preço 

baixo e confiança é 
na Central Gás.  Ligue 
e peça já o seu gás e 

ganhe um lindo brinde 

Por: Thiago Borges
Gonzalo Parrín era estudante de 

Turismo em Rosário, na  Argentina,  
quando  teve  seu  primeiro  contato 
com o projeto Economia de Comunhão. 
A modalidade  de empreendedorismo  
baseada  no  combate à pobreza e na 
promoção humana fizeram com que 
ele abandonasse seus planos de carrei-
ra para se tornar um empresário.  Aos  
24  anos,  Parrín  começou  a  produzir  
biscoitos na cozinha da própria casa 
enquanto não tinha condições de ins-
talar o pequeno negócio em local mais 
apropriado.

Com o passar do tempo, a empresa 
foi tomando corpo e adquirindo novos 
clientes. Instalou-se no polo de Econo-
mia de Comunhão Solidariedad, locali-
zado em O’higgins, no interior daquele 
país. Parrín conta que foi através da 
experiência de manter a empresa sem-
pre de portas abertas para todos os que 
tivessem interesse de conhecê-la e de 
conhecer como ela aplica os princípios 
de EdC que surgiu a oportunidade de 
fazer a Pasticcino dar um enorme salto 
comercial. 

“Um dia um grupo de japoneses 
visitou a comunidade local. Não sei o 
que os levou até lá. Eu estava com meu 

Da cozinha de casa 
ao Starbucks

pai e meu sócio Gerán Jorge quando nos 
pediram para receber aquelas pessoas 
interessadas em Economia de Comu-
nhão. Como é típico dos japoneses, 
eles queriam saber tudo a respeito da 
fábrica. Depois da visita, um deles me 
chamou e disse: ‘Gonzalo, sabia que eu 
sou amigo do CEO do  Starbucks?’. Eu 
não podia acreditar. (…) Ele não só me 
colocou em contato com a rede, como 
também me deu a chave do sucesso 
ao sugerir que eu contasse como tinha 
começado a fazer biscoitos na cozinha 
da minha casa e como eu praticava uma 
economia de comunhão. A reunião foi 
espetacular.”

A Pasticcino passou a fornecer bis-
coitos para a multinacional em toda 
a Argentina. Hoje, o Starbucks é seu 
principal  cliente.  Atualmente  a  em-
presa  fabrica  3,2  milhões  de biscoitos 
por mês e emprega 19 funcionários. 
Parrín, hoje com 34 anos, faz questão 
de enfatizar que, apesar dos números 
impressionantes que a empresa al-
cançou em poucos anos de atuação no 
mercado, seu principal patrimônio é 
outro. “A coisa mais preciosa que tenho 
são as relações construídas ao longo dos 
anos com funcionários, fornecedores e 
clientes. Não sei quanto tempo a em-
presa vai durar, se dez ou cem anos: se 
for fechada, permanecerão as relações. 
São esses os bens mais preciosos que 
tenho”, avalia. 

Mas encerrar atividades não é algo 
no horizonte neste momento. Ao con-
trário, a empresa tem planos ousados 
de expansão e o próximo mercado a 
ser explorado já está definido: o Brasil. 
A Pasticcino está em fase avançada de 
implementação de uma unidade pro-
dutiva no Polo Spartaco, em Cotia, na 
Grande São Paulo. Além disso, prepara-
-se para exportar seus biscoitos para o 
Paraguai e o Uruguai.

Sebrae-SP lança linha de 
crédito com juro zero para MEI

Os Microempreendedores Indivi-
duais (MEIs) do Estado de São Paulo 
que concluírem qualquer curso dentro 
do SuperMEI poderão ter acesso a 
crédito com juro zero para investir em 
seu negócio. O programa Juro Zero 
Empreendedor é uma parceria entre o 
Sebrae-SP e a DesenvolveSP, agência 
de fomento do Estado de São Paulo, 
e prevê empréstimos de R$ 1 mil a R$ 
20 mil exclusivos para essa categoria 
de empreendedores. O lançamento do 
programa foi feito hoje com a presença 
do governador de São Paulo, Geraldo 
Alckmin. O valor do aporte inicial é de 
R$ 10 milhões, que pode ser destinado 
a capital de giro ou para a aquisição 
de produtos para o exercício das ati-
vidades do MEI, como equipamentos, 
ferramentas, acessórios para veículos, 
motocicletas etc. O prazo de pagamen-
to do empréstimo é de 36 meses, com 
carência de seis. Para os empreende-
dores que pagarem em dia, o juro é 
zero. Para aqueles que atrasarem o 
pagamento, a correção é feita pela 
TJLP, hoje em 7,5%, mais juros de 12% 
ao ano e multa.

O acesso ao crédito é exclusivo para 
aqueles MEIs que concluíram um curso 
dentro do âmbito do SuperMEI e não 

possuem restrições junto ao Cadin esta-
dual. O Juro Zero Empreendedor com-
pleta o conjunto de soluções oferecidas 
pelo SuperMEI, lançado pelo Sebrae-SP 
em 2016. O programa oferece 50 mil 
vagas gratuitas em diversos cursos 
de capacitação técnica no Estado de 
São Paulo. São opções que abrangem 
formação inicial dentro de áreas como 
construção civil, alimentos e bebidas, 
beleza e setor automotivo, entre outras.

 Dentro do programa, o profissional 
vai seguir uma trilha que envolve for-
malização para quem ainda não está re-
gularizado; cursos de gestão, envolven-
do controle financeiro e vendas, com 
duração de oito horas; e a formação 
técnica de 20 a 50 horas em instituições 
parceiras – Centro Paula Souza, órgão 
do governo estadual responsável pelas 
Fatecs e Etecs, pelo Senac e pelo Senai. 
Se fossem pagos pelo empreendedor, 
os cursos oferecidos gratuitamente 
pelo Super MEI custariam de R$ 300 
a R$ 1 mil. O objetivo do SuperMEI é 
oferecer soluções integradas para que o 
empreendedor possa atuar no mercado 
de maneira mais competitiva.
Serviço

Informações Sebrae-SP (0800 570 
0800) ou pelo site www.sebraesp.com.br

Café da Tarde
Sente dificuldades para contratar jovens na sua empresa?

Gostaria de contribuir para o desenvolvimento de Vargem Grande Paulista e Cotia 

mas não sabe como?

Venha tomar um café da tarde e conhecer o Projeto Jovem Cidadão, iniciativa que prepara 
jovens para o mercado de trabalho e para a vida!

Data: 15/02/2017 (quarta-feira)
Horário: 17h

Local: Associação Comercial de Vargem Grande Paulista
Rua Francisco Manoel de Oliveira, 261 – Jd. Marialda

. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
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A Associação Comercial e Em-
presarial de Vargem Grande 
Paulista sorteou no dia 12 de 

janeiro, os cupons da campanha Natal 
premiando 24 participantes da cidade 
e região. Durante a promoção, a ACE 
distribuiu 75 mil cupons para mais de 
80 estabelecimentos comerciais que 
aderiram à campanha.

Os cupons foram distribuídos entre 

Veja quem foram os ganhadores da 
campanha Natal Premiado 2016

21 de novembro/2016 e 12 de janeiro 
de 2017, valendo uma TV, um micro-
ondas, um notebook, um celular e 20 
vales compras no valor de R$500,00. Os 
ganhadores dos vales podem trocar o 
valor nos estabelecimentos comerciais 
da cidade que participaram da cam-
panha. “O dinheiro da promoção vai 
ser revertido no próprio comércio, ou 
seja, é uma forma de fazer o dinheiro 

ficar aqui na cidade”, 
explicou o presidente 
da ACE, Marcos Paulo 
de Souza.

As urnas com os 
cupons foram abertas 
no momento do sor-
teio na presença dos 
comerciantes, que tam-
bém ajudaram a pegar 
os cupons premiados. 
“Agradeço a presença 
de todos. A Associa-
ção vem realizando um 

trabalho para movimentar o comércio 
local e essas promoções têm o objetivo 
de incentivar a população a consumir 
em Vargem Grande Paulista e fazer 
com que o dinheiro circule na cidade. 
Agradeço todos que aderiram e peço 
que continuem participando das pró-

ximas campanhas, não só comprando 
os cupons e distribuindo, mas também 
vindo nas reuniões e dando sugestões, 
só assim vamos conseguir fortalecer o 
comércio e valorizar a nossa cidade”, 
destacou Marcos.

(continua na página ao seguinte)

Ganhador da TV 43” HD PHILCO
Adriano Andrade 

Comércio: Color Wall Com. Tintas Ltda. ME

Ganhadora do MICROONDAS LG 23L
Marlene de S. Oliveira 
Comércio: Lojas Cem

Ganhador do CELULAR GALAX J7
Henrique Campos Pereira
Comércio: Cabecinha Gás

Ganhadora do NOTEBOOK
Maria de Lurdes S. de Lima

Comércio: Lojas Cem

Regina Ap. de Lima
Escolhido Alimentos Ltda

GANHADORES DO VALE COMPRA NO VALOR DE R$500,00

Judith Maria. Santos
Escolhido Alimentos

Jéssica Pereira
Loja de Malhas Coquinho

Eduardo R. Lins
Escolhido Alimentos 

Fabio Donizete Domingues da SilvaRaposo Tavares Materiais Constr

Donizete Ramos Cruz 
Auto Posto Vargem Grande Paulista 

Creusa Pinto Pedroso de Moraes
Brilho da Vargem

Miltom Soares Mendes
Auto Posto Vargem Grande Pta

Luis Jacó do Nasc. Junior

VGP Comércio de Materiais 

para Construção 

Raquel Pereira Vieira
Lojas Diana

Suzete Cristina de Oliveira
Academia Tai 

Silvana Aparecida Teorfi
Loja do Magno

Ana Paula da SilvaCentral de Gás e Água

Renato Adriano Madeireira Vimar

Vladilvano Xavier do NascimentoLojas Cem 

Edilson Cardoso de Oliveira
Loja de Malhas Coquinho

Elson Nunes - RivanzinhaAna Cristina Moreira

Julia Cabeleireiros

A abertura das urnas pela equipe da ACE e comerciantes Presidente da ACE, Marcos, explicou aos comerciantes que participaram da campanha toda a 
transparência e lisura do processo de abertura das urnas e sorteio dos cupons

 
O empresário Jair Bernardo, do  Supermercado 
Escolhido Alimentos participou pela primeira 
vez da campanha. Foram 12 mil cupons 
distribuidos em seu comércio: “Achei 
maravilhosa a promoção, ela provoca um 
relacionamento que nos dias de hoje, com o 
excesso de informação, não temos mais. Quando 
a empresa faz promoção sozinha o custo é 
muito elevado e através da Associação fica 
praticamente de graça, além de não dar trabalho 
algum, já que a ACE organiza tudo. Traz cliente e 
provoca um diálogo diferente com ele”.

“Achei a campanha muito importante, porque 
às vezes era direcionada apenas para os 
comerciantes associados e a extensão aos não 
associados ajuda o pessoal começar a conhecer a 
Associação e isso dá mais ênfase e credibilidade 
ao trabalho realizado pela ACE”, comentou o 
cabeleireiro Djalma, que presenteou seus 
clientes com cupons da campanha. 

A loja Empório Chokolates, também na primeira 
campanha, já pode premiar um cliente: “Gostei 
muito, vi que as pessoas participam do evento, 
ficam bem contentes, ansiosas em quere saber o 
resultado. Percebi que agrada muito os clientes, 
eles ficam bem contentes”, comentou Cecilia 
proprietária da Chokolates.

Alexandre Smith Filho com Jair Bernardo
Escolhido Alimentos Ltda

Cristiane da Silva Borges
Empório Chokolates
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Empreendedorismo

O varejo farmacêutico vem crescendo 
muito no Brasil. Somente em 2016, 

o setor aumentou suas vendas em 13,1% 
segundo levantamento realizado pela 
Interfarma – Associação que representa 
laboratórios farmacêuticos do país. 
Com o aumento do consumo, a forte 
concorrência e a abertura de novas lojas, 
a projeção é que as vendas dobrem em 
cinco anos.

Mesmo com a crise, a compra de 
medicamentos não teve queda. “Este é 
um produto de primeira importância, 
porém é preciso planejamento e algumas 
ações para não perder a clientela. 
Conseguimos fazer nosso negócio crescer 
oferecendo: preço baixo, qualidade e 
bom atendimento”, disse o empresário 
Alexandre Davi de Amorim, dono da 
Drogaria Economize Popular.

“Em 1985 trabalhei em Minas 
Gerais numa drogaria que se chamava 
Economize, onde fui muito feliz e 
aprendi muito, então quis homenagear 
essa drogaria dando o nome de Drogaria 
Economize e como fazemos parte da 
rede popular do governo ai emendei 
Drogaria Economize Popular”.

Atualmente mora em Interlagos/SP, 
e viu em Vargem Grande Paulista um 
ótimo lugar para investir. Sua primeira 
loja na cidade foi inaugurada em 2009, 
inicialmente pela rede Farmais. “A rede 
viu no Centro Comercial RT44 uma 
ótima oportunidade e local estratégico 
nos convidando para abrir uma loja. O 
desafio foi aceito e deu certo. Quatro 
anos depois nos desligamos da rede 
e mudamos o nome para Drograria 
Economize Popular”, conta Alexandre.

Economize no nome, economize no preço
Há 33 anos atuando no ramo 

farmacêutico, o empresário atribui o 
crescimento da empresa à sua experiência, 
que ajudou a superar os momentos mais 
difíceis. Porém, a mudança do nome foi 
fundamental para o comércio ganhar 
força e conquistar mais clientes.

“Ao mudar o nome nossas vendas 
triplicaram, com isso conseguimos 
atingir um bom público popular com os 
preços e atendimento. Hoje somos uma 
farmácia conhecida em Vargem Grande 
e esperamos crescer mais”. Em 2016, a 
Drogaria Economize Popular ganhou 
duas filiais no bairro Jardim Europa e 
outra na cidade de Cotia.

Segundo Alexandre, hoje os clientes 
buscam preço, qualidade e atendimento. 
Para ser diferente da concorrência, ele 
procura focar no preço sem perder a 
qualidade dos produtos. “Luto muito 
para trabalhar com as melhores marcas 
do mercado, negocio para ter o melhor 
preço e por isso cobrimos o orçamento 
da concorrência local. Além disso, 
temos a Farmácia Popular que é uma 
parceria com o governo federal, em 
que alguns medicamentos são grátis e 
outros o cliente paga apenas 10%”.

Outra estratégia usada por Alexandre 
para aumentar as vendas foi a criação 
do Cartão Fidelidade, em que o cliente 
junta pontos que são trocados por 
vale compras. “Acho esta cidade 
maravilhosa, quero me mudar para 
cá e quem sabe investir em outros 
negócios. Minha expectativa é a de 
fazer mais parcerias aqui, além de ser 
mais reconhecido pelo trabalho que 
desenvolvemos”.

        Minha primeira loja foi 1992, em Viçosa, depois vim para São  
  Paulo, foi quando entrei na rede Farmais. Depois, em 2005, 

comprei em sociedade a loja na Granja Viana. Hoje são 3 lojas da 
Drogaria Economize Popular no RT44, Jardim Europa e Granja 

Viana que agora é só minha”, contou o empresário Alexandre.

Feriados deverão fazer comércio perder 
R$ 10,5 bilhões em 2017

Rua das Camareiras, 11 
Jd Europa - Vargem Grande Paulista 4159-1855

Estimativas da Federação do Comér-
cio de Bens, Serviços e Turismo do 

Estado de São Paulo (FecomercioSP) 
apontam que o comércio varejista bra-
sileiro deverá deixar de ganhar R$ 10,5 
bilhões em 2017 devido aos feriados 
nacionais e feriadões. O montante é 2% 
superior ao projetado no ano passado.

O setor de vestuário, tecidos e cal-
çados deverá deixar de ganhar cerca 
de R$ 1,1 bilhão com os feriados e 
emendas de 2017, um crescimento de 
23% em relação a 2016. No lado oposto, 
o segmento de outras atividades – em 
que é preponderante o comércio de 
combustíveis, além de joias e relógios, e 
artigos de papelaria – deixará de ganhar 
cerca de R$ 3,9 bilhões, 8% a menos que 
em 2016, o único setor a não apresentar 
crescimento das perdas.

Segundo a FecomercioSP, os custos 
adicionais podem inviabilizar a opção 
de os estabelecimentos abrirem as por-
tas nos feriados. De acordo com a enti-
dade, o comércio aumenta seus custos 
em 100% para trabalhos em feriados. 
Fonte: agenciabrasil.ebc.com.br

2017 terá 10 feriados prolongados
A virada de 2017 pode ter decepcio-

nado, por cair em um domingo, mas o 
calendário deste ano vai favorecer as 
chamadas "pontes", quando feriados 
caem em dias próximos ao final de 
semana e permitem que muita gente 
"emende" mais dias de folga. Ao todo 
serão dez feriados ou pontos facultati-
vos nacionais prolongados, com apenas 
dois meses em que os brasileiros não 
poderão aproveitar tanto.

O primeiro feriadão vem com o 

Carnaval, nos 
dias 27 e 28 de 
fevereiro, res-
pectivamente, 
segunda e ter-
ça-feira, segui-
dos da Quar-
t a - F e i r a  d e 
Cinzas (1° de 
março), quan-
do as empresas 
geralmente adotam expediente a partir 
do meio-dia. Vale lembrar, porém, que 
a data não é feriado nacional e, sim, 
ponto facultativo, o que não obriga os 
empregadores a liberar funcionários.

O próximo feriado prolongado é no 
dia 14 de abril (Paixão de Cristo), uma 
sexta-feira. No mesmo mês ainda temos 
Tiradentes, no dia 21, outra sexta-feira.

O dia 1° de Maio, Dia Mundial do 
Trabalho, cai numa segunda-feira. Em 
junho, no dia 15, é a vez do feriado de 
Corpus Christi, que será celebrado em 
uma quinta-feira, o que poderia levar 
a uma ponte de quatro dias.

Julho e agosto são os únicos meses 
que não contam com feriados. Mas já 

em setembro, o Dia da Independência, 
comemorado no dia 7, cai em uma 
quinta-feira, o que poderia levar a uma 
nova ponte. E no dia 12 de outubro, Dia 
de Nossa Senhora Aparecida, outra 
quinta-feira.

Em novembro, o mês começa com 
Finados (2) em uma quinta-feira, e no 
dia 15 comemora-se a Proclamação da 
República, que cai em uma quarta-feira.

E em dezembro, este ano teremos 
Natal em uma segunda-feira (25).

Além desses feriados e pontos fa-
cultativos, cada estado conta com suas 
próprias datas, que podem garantir 
algumas folgas extras.

Fonte:epocanegocios.globo.com “

À esquerda unidade do bairro Jardim 
Europa, na Rua José Manuel de 

Almeida (Estrada das Lages). Acima 
loja do RT44, na Rua Ifema - 55 Loja 

04. E à esquerda loja da Granja Viana

A Drogaria tem parceria com o Programa 
Farmácia Popular, do Governo Federal, 
cuja lista de itens oferecidos é diferente 
da Rede Própria. São disponibilizados 
medicamentos para o tratamento de 
hipertensão, diabetes, asma, rinite, 
dislipidemia, doença de Parkinson, 
osteoporose, glaucoma, além dos 

contraceptivos e fraldas geriátricas.
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Morador de Vargem Grande Paulis-
ta há mais de 20 anos, o advogado 

especializado em direto imobiliário, 
Alexandre Gonçalves, assumiu a secre-
taria de Indústria, Comércio e Emprego 
com o desafio de reformular a pasta. 
Em entrevista ao Jornal da ACE o novo 
secretário mostrou entusiasmo, apesar 
das dificuldades que irá enfrentar, e o 
desejo de implementar novos projetos 
para o setor, apesar de ter o menor 
orçamento da Prefeitura, R$ 798.200,00 
previsto para 2017.
JORNAL ACE: Como está a estrutura 
da pasta? É compatível com o trabalho 
a ser realizado?
Alexandre: A estrutura atual da pasta 
está defasada, sendo necessário atuali-
zar com a atual demanda do mercado 
empresarial, criando inovações e atrain-
do novos empresários para investir na 
cidade.
JORNAL ACE:  Tendo em vista a atual 
conjuntura econômica que vive o País, 

Novo Secretário de Indústria e Comércio fala 
em projetos para estimular o desenvolvimento 

econômica de Vargem Grande Paulista
como está a vinda de novas empresas/in-
dústrias para Vargem Grande Paulista?
Alexandre: Embora a crise econômica 
seja nacional, temos que destacar que 
esse ano a tendência segundo espe-
cialistas da economia é que o país se 
desenvolva, considerando que a cidade 
de Vargem Grande Paulista está em 
desenvolvimento com a implementação 
de alguns condomínios industriais, 
sendo importante salientar que existem 
incentivos a futuros empresários que 
queiram investir na cidade, desse modo, 
é positiva a perspectiva da chegada de 
novas empresas.
JORNAL ACE:  Que projetos têm para 
a área do comércio?
Alexandre:  Promover parceria com 
Associação Comercial, discutindo 
com os comerciantes as necessidades 
da atividade comercial local, criando 
mecanismos para o regular desenvolvi-
mento, ainda estimulando a promoção 
de concursos em alguns seguimentos 

do comércio com premiações através de 
parcerias públicas privado em determi-
nados ramos de atividades.
JORNAL ACE: O que pretende desen-
volver para o fortalecimento das micro 
e pequenas empresas?
Alexandre: Criação de projetos para a 
formação e consolidação de novas em-
presas, estimulando o desenvolvimento 
de atividades empreendedoras, através 
de programas integrados, inclusive 
com desburocratização de abertura das 
pequenas empresas, EPP, ME e MEI.
JORNAL ACE: Quais os projetos da 
Secretaria para estimular a geração de 
empregos?
Alexandre:  Capacitar e qualificar o 
profissional através de parcerias com 
cursos no SENAI, CIEE, SEBRAE, entre 
outras, integrando esse profissional ao 
mercado de trabalho, inclusive com o 
apoio do PAT – Posto de Atendimento 
ao Trabalhador.
  JORNAL ACE:    O que está sendo 

feito hoje para organizar o comércio 
informal?
Alexandre: Estamos firmando parceria 
com o SEBRAE, a fim de estimular e de-
senvolver a economia com organização 
e regularização do comércio informal, 
temos ainda o Banco do Povo, através 
de linha de microcrédito que tem o 
objetivo de auxiliar e ajudar o melhor 
desempenho nas atividades dos comer-
ciantes e pequenos empreendimentos.

Análises Clínicas
Teste de Paternidade (DNA)

Análise Microbiológica da Água

Unidade Vargem Grande Paulista (11) 4158-2509 | www.santaclaralab.com.br

NOVO GOVERNO: prefeito, vice 
e vereadores tomam posse com 

muitos desafios

O novo prefeito de Vargem Grande 
Paulista, Josué Silveira Ramos 

(PR), o vice-prefeito Reinaldo de Olivei-
ra (PR), e os nove vereadores que vão 
compor a legislatura 2017-2020 foram 
empossados no dia 1º de janeiro, na 
Câmara Municipal. 

Nas primeiras semanas de sua ges-
tão, o prefeito tem dado prioridade à 
reestruturação dos prédios públicos e 
dos funcionários, em especial da área da 

saúde com três médicos 24 horas, con-
forme prometeu em campanha. Outra 
área que tem recebido atenção especial 
é a educação, que está conseguindo 
reduzir a espera de vagas em creche 
apenas com medidas de reestruturação 
das escolas.

O próximo passo será iniciar obras de 
infraestrutura e mobilidade urbana. O 
Jornal da ACE vai acompanhar e trazer 
novidades na próxima edição.

O Governo Municipal em parceria com 
o Senai (Serviço Nacional da Indústria) 
realizará dois novos cursos de aprendi-
zagem industrial em Vargem Grande 
Paulista. Nos dois dias de inscrições (19 
e 20/01), centenas de jovens com idade 
entre 14 e 24 anos, se inscreveram para o 
processo seletivo dos cursos de assistente 
administrativo e mecânico de bancada.

Segundo o secretário de Indústria, 

Centenas de jovens se inscrevem 
nos novos cursos do SENAI

Comércio e Emprego, Alexandre Gonçal-
ves, inicialmente serão disponibilizadas 
47 vagas no total. A prova de seleção 
será realizada no dia 28 de janeiro e será 
composta por 60 questões de múltipla 
escolha, em nível de conclusão do en-
sino fundamental, distribuídas em três 
blocos: 20 de Língua Portuguesa, 20 de 
Matemática e 20 de Ciências, de acordo 
com o Programa da Prova.

A fim de oferecer mais infraes-
trutura, segurança e acessibilidade 
aos feirantes e munícipes de Vargem 
Grande Paulista, um novo local está 
sendo discutido para a realização da 
feira livre aos sábados de manhã. Para 
discutir o assunto, o prefeito Josué Ra-
mos recebeu no dia 23 de janeiro, em 
seu gabinete, mais de 30 feirantes que 

aprovaram as mudanças. Segundo informou o prefeito, a proposta é que a feira 
seja realizada a partir da segunda quinzena de março, em frente ao Condomínio 
Empresarial Raposo Tavares, na Rua Serra da Mantiqueira, cujo local oferece 
melhor acesso, principalmente a idosos e pessoas com mobilidade reduzida. 
“Estamos pensando em melhorias que atendam as necessidades dos feirantes 
e da população, e o novo local terá que oferecer: estacionamento, conforto e es-
paços adequados. Acredito que essa mudança irá trazer vários benefícios, mas 
principalmente mais qualidade nos serviços prestados”.

Feira livre mudará de local em março

Da esqueda p/ direita, de cima p/ baixo: vereadores Tom, Ferrugem, Mauro, Djalma, Marcelinho, Ney, 
Juninho, Marcelo Lenha e Lucimar, vice-prefeito Reinaldo e prefeito Josué Ramos
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Para maiores informações, consulte: 
(11) 4159-1053 / 4158-2767 

www.acevgp.com

20% de desconto na 
compra de softwares.20%

off

R. Eucalípto, 25, Jardim Floresta
tel: 4158-3078

Calçados e vestuário: 
15% de desconto, 
dinheiro, cartões de 
débito e crédito.

15%
off

R. José M. de Oliveira, 114 - Centro 
(ao lado da Câmara Municipal) tel: 4158-3464

Calçados e vestuário: 
10% de desconto, 
dinheiro, cartões de 
débito e crédito.

10%
off

R. Elias Alves da Costa, 497 - Centro
tel: 4158-2540

50%
off

até Contabilidade: 10% na 
abertura de empresa
50% nas 3 primeiras 
mensalidades.

R. Maria A. de Oliveira, 07 - Jd. Floresta
tel.: 4159-3762

Contabilidade: 20% de 
desconto na abertura de 
empresa.

20%
off

Av. Manuelino do Prado, 175, Centro 
tel: 4158-1735

Gás e água: 10% de 
desconto para retiradas 
na loja.

10%
off

R. José M. de Oliveira, 281 - Jd. Bela Vista
tel.: 4158-1974 / 97526-5034

10%
off

Outlet de roupas e 
sapatos: 10% para compras 
em dinheiro, cartão de 
débito e crédito.

Calçadão Paulo Silva, 98 - Centro
tel.: 4559-1003

40% de desconto, 
mais de 40 cursos!

R. Valêncio S. Rodrigues, 89 - Centro 
(11) 4158-5506

40%
off

até

Roupas, calçados e 
acessórios: 15% no 
dinheiro, 12% débito e 
10% crédito.

Av. Elias Alves da Costa, 183, Centro 
tel: 4158-4401

15%
off

até

Para maiores informações, consulte: 

Gás e água: 10% de 
desconto para retiradas 

R. José M. de Oliveira, 281 - Jd. Bela VistaR. José M. de Oliveira, 281 - Jd. Bela Vista
tel.: 4158-1974 / 97526-5034tel.: 4158-1974 / 97526-5034tel.: 4158-1974 / 97526-5034


